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Las investigaciones indican
que, aunque la mayoría de
los fumadores y exfumadores
recientes en Quebec cono-
cen los servicios de ayuda

para dejar de fumar, pocos
los utilizan.

Un documento publicado el
jueves por el Instituto Nacio-
nal de Salud Pública
(INSPQ) añade que incluso
las ayudas y servicios farma-
cológicos más conocidos se
utilizan relativamente poco.

La línea telefónica y el sitio
web J'ARRÊTE son conoci-
dos respectivamente por el
81% y el 61% de los fumado-

res recientes y exfumadores,
pero utilizados por el 2% y el
8% de ellos, con opiniones
divididas sobre su utilidad.

Más del 95% de los fumado-
res recientes y ex fumadores
de 18 años o más conocen
ayudas farmacológicas, en
particular parches, chicles y
pastillas de nicotina, pero
menos del 10% las utilizan.

El reembolso de las ayudas
farmacológicas es conside-
rado de gran utilidad por la
mayoría de sus beneficiarios;
Sin embargo, pocos fumado-
res lo aprovechan.

El INSPQ señala que, sin
embargo, la literatura con-
firma que estas intervencio-
nes son efectivas y que sus
costos son menores en com-

paración con los generados
por el tratamiento de las en-
fermedades causadas por el
tabaquismo. Pero una pro-
porción significativa de fuma-
dores recientes y
exfumadores informaron que
querían dejar de fumar por sí
mismos.

Los autores de la investiga-
ción señalan que el bajo uso
de recursos no es exclusivo
de Quebec; También se ha
observado en otras provin-

cias de Canadá y en otras
partes del mundo.

El Instituto de Estadística de
Quebec ha elaborado un

panel de encuestas en el que
se basan estos datos. Se in-
vitó a fumadores y exfuma-
dores a completar un
cuestionario y de febrero a
mayo de 2022 participaron
un total de 1336 fumadores y
exfumadores.

Las herramientas para dejar de fumar son 
conocidas, pero poco utilizadas por los 
fumadores

Fuente: extracto traducción y
analisis de la noticia la redac-
ción de El Directorio
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Una parte de la residencia Le
Tournesol de Montreal, con
capacidad para 209 residen-
tes, cerrará sus puertas el
próximo mes de septiembre,
según informó La Presse. Los
ocupantes de una de las dos
torres del establecimiento
fueron informados la semana
pasada de que un centenar
de viviendas se convertirán
en apartamentos de alquiler.

lo que hay que saber

La residencia Le Tournesol de
Montreal cerrará la mitad de
sus 209 camas el próximo
mes de septiembre.

Este cierre de RPA se suma a
otros 77 que se producirán en
2023 en Quebec.

La empresa propietaria de la
residencia Le Tournesol cree
que “el modelo [RPA] está
roto”.

“Es un gran shock. He vivido
aquí durante 16 años. Mi her-
mana de 96 años vive en el
mismo piso que yo. Todavía
no sabemos qué vamos a
hacer”, afirma Georgette Des-
jardins, recibida por La
Presse en la residencia Le
Tournesol el jueves.

La señora de 88 años em-
pezó a buscar otras residen-
cias de mayores (RPA) en el

barrio de Ahuntsic, donde se
encuentra la residencia Le
Tournesol, en busca de un re-
alojamiento. Pero los costos
son altos. “Podríamos que-
darnos aquí y tener un aloja-
miento de alquiler sencillo.
Pero a nuestra edad, es posi-
ble que necesitemos servi-
cios…”, dice la señora
Desjardins. A pesar de esta
gran conmoción, no está en-
fadada con el propietario del
edificio, la empresa Les Im-
meubles Howard Szalavetz.

Nos han dicho que alrededor
de la mitad de las casas aquí
están vacías. No se les
puede culpar por querer en-
contrar una solución.

Georgette Desjardins, ocu-
pante de la residencia Le
Tournesol

Contactado por La Presse, el
abogado de Immeubles Ho-
ward Szalavetz y James Mi-
ller confirma que varias
viviendas están vacías desde
la pandemia en la residencia
Le Tournesol. “Y últimamente
los costes han aumentado
mucho”, afirma. Sólo en el
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caso de los asistentes, esta-
mos hablando de un aumento
de alrededor del 33%. Si
transfiriéramos todos los au-
mentos de costos a los inquili-
nos, no podrían pagar”.

Para poder “seguir ofreciendo
servicios de residencia para
personas mayores” en la resi-
dencia Le Tournesol, el esta-
blecimiento consolidará sus
actividades en una sola de las
dos torres RPA, explica Me
Miller. Pero para él, está claro
que “el modelo [RPA] está
roto”.
Epidemia de cierres

El cierre de la residencia Le
Tournesol se suma a otros que
se han producido en los últi-
mos meses en todo Quebec.
Un recuento reciente de La
Presse muestra que 77 RPA
cerraron sus puertas en 2023

en Quebec, privando a las
personas mayores de 2.700
plazas.
Lea el dossier “Residencias de
mayores: continúa la ola de
desahucios”

Sólo en Montreal, la RPA del
Jardín Botánico anunció el
mes pasado su cierre y la obli-
gación de realojar a un cente-
nar de residentes. Manoir
King-David, una RPA de 100
unidades en Côte-Saint-Luc,
también anunció su cierre a
principios de año, según re-
veló recientemente Radio-Ca-
nada.

A finales de enero, la ministra
responsable de las personas
mayores, Sonia Bélanger,
anunció una asignación para
financiar los servicios sanita-
rios en determinadas residen-
cias de personas mayores.

Lea el artículo
“Québec pa-
gará la asis-
tencia
sanitaria”

Inicialmente,
esta ayuda
solo se dirige
a pequeñas
RPA de 30
unidades o
menos que
acogen a
clientes con
una grave
pérdida de au-
tonomía. “Ele-

gimos el modelo correcto.
Pero tendremos que am-
pliarlo”, afirma el portavoz del
Regroupement québécois des
Résidences pour Agieux
(RQRA), Hans Brouillette.
Según él, este anuncio, ac-
tualmente parcial, “no impe-
dirá el cierre” de todas las
RPA. Brouillette afirma que
con la inflación y la escasez
de personal en la red sanita-
ria, los costos están aumen-
tando considerablemente para
las RPA. La RQRA aboga,
entre otras cosas, por un “cré-
dito fiscal sobre la nómina sa-
nitaria”.
Vigilancia estrecha

Immeubles Howard Szalavetz
es propietario de la residencia
Le Tournesol desde 1987,
según el Registro de residen-
cias privadas para personas
mayores de Quebec.

El establecimiento ubicado en
el distrito de Ahuntsic cuenta
con 169 plazas de residencia
para personas mayores y 40
plazas de recursos interme-
dios. Los servicios se dividen
en dos torres. Sólo uno de los
dos pabellones cerrará sus
puertas. Se mantendrán los
servicios de recursos interme-
dios.

Además de poseer varios edi-
ficios de alquiler, industriales y
comerciales en Montreal, Les
Immeubles Howard Szalavetz
también posee otros tres RPA

en la metrópoli, que suman al-
rededor de 800 apartamentos
para personas mayores. El ob-
jetivo no es cerrarlos, asegura
Me Miller.

Queremos seguir en el campo.
Pero va a necesitar ayuda.

Yo, James Miller, abogado de
Immeubles Howard Szalavetz

Algunos residentes de Tourne-
sol ya han manifestado su in-
tención de trasladarse a una
de las otras tres residencias
del grupo.

En el CIUSSS du Nord-de-
l’Île-de-Montréal decimos que
estamos “siguiendo de cerca
la situación”. “Nos asegura-
mos de que cada usuario que
lo desee reciba ayuda para
ubicarse en el mismo sector y
en un entorno que satisfaga
sus necesidades”, indica el
CIUSSS, que añade que “se
organizarán visitas semanales
a través de un equipo dedi-
cado para asegurar el mante-
nimiento y calidad de los
servicios ofrecidos por RPA,
hasta su cierre”.

Mientras espera encontrar una
solución en materia de vi-
vienda, Desjardins se pre-
gunta: “Los baby boomers
están envejeciendo. Nunca ha
habido tantas personas mayo-
res en Quebec. Pero aquí hay
muchas casas vacías...
¿Dónde están los ancianos? »
Más información

137.000
Número de residentes

de RPA en Quebec

Fuente: Agrupación de resi-
dencias para personas mayo-
res de Quebec.

Fuente: extracto traducción y
analisis de la noticia la redac-
ción de El Directorio
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Una nueva plataforma pre-
sentada oficialmente el jue-
ves tiene como objetivo
proporcionar a las personas
mayores y a sus cuidadores
la información que necesitan

para gestionar su salud, en
un contexto en el que, como
sabemos, no hay suficientes
recursos para responder a
todas las necesidades de
una población que envejece.

Desarrollada por la Fundaå-
ción AGES y la Fundación
de la Federación de Médicos
Especialistas de Quebec, la
plataforma Acting for Aging
Well espera, en particular,
proporcionar a sus usuarios
la información que necesitan
para saber cuándo preocu-
parse por los síntomas pre-
sentes y cómo prepararse
adecuadamente para ellos.
una cita médica.

“En la Fundación AGES nos
dimos cuenta de que la
gente no entiende realmente
qué es el envejecimiento
normal”, explicó a The Cana-
dian Press el presidente y

fundador de la fundación, el
Dr. Stéphane Lemire.

esto no va. »

El problema, añadió riendo,
es que las personas mayo-
res a menudo no hacen sufi-
cientes preguntas sobre su
salud. "La gente culpará al
envejecimiento por cualquier
cosa", dijo.

Sin embargo, los problemas
de salud no siempre se pre-
sentan de la forma clásica
en una persona mayor. Ante
síntomas que no reconocen,
las personas mayores “tiran
la toalla diciendo cosas
como: “¡Así que envejecer

no es divertido!” », lamentó
el doctor Lemire.

El Instituto de Estadística de
Quebec predice que la pro-
porción de personas mayo-

res seguirá aumentando en
Quebec durante otros treinta
años. Por ello, las dos fun-
daciones creen que con-
viene prepararse para lo que
llaman un “geriaboom”.

La plataforma actorpourbien-
vieillir.com es la primera
parte de un proyecto desti-
nado a mantener la autono-
mía de las personas
mayores, liderado por la
Fundación AGES.

En los próximos meses se
ofrecerá formación online
utilizando los contenidos de
la plataforma, además de la
distribución de contenidos
informativos en consultorios

médicos y grupos de cuida-
dores.

“Los cuidadores suelen ser
personas mayores”, recordó
el Dr. Lemire. Así que mata-

mos dos pájaros de un tiro al
acercarnos no sólo a las per-
sonas mayores en general,
sino también a los cuidado-
res que los apoyan a diario.
»

Actualmente, el sitio se di-
vide en cuatro componentes:
planificación de acciones
para prevenir el envejeci-
miento acelerado; identificar
signos de deterioro de la
salud; reflexionar sobre la
importancia de actuar y con-
sultar; y prepararse para las
citas con un profesional de
la salud.

Respecto al último compo-
nente, por ejemplo, el sitio

Nueva plataforma para ayudar a las personas
mayores a hacerse cargo de su salud
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ofrece
a las personas mayores y a
sus cuidadores “ciertas
bases de comunicación y un
lenguaje común que facilita la
comunicación de información
importante a los profesiona-
les de la salud durante las
consultas”, explicó en un co-
municado de prensa.

Estos profesionales, les re-
cordamos, “no pueden sa-
berlo todo de golpe”. Llegar

“bien
preparado” a una consulta y
utilizar los términos adecua-
dos para describir determina-
das situaciones puede
facilitar enormemente su
tarea, mejorando el diagnós-
tico, ayudando al flujo de las
citas y contribuyendo a la re-
levancia de la atención que
se ofrecerá.

Este trabajo educativo, dijo el
Dr. Lemire, es “esencial […]

para
que la gente se dé cuenta de
que sí, el envejecimiento
conlleva desafíos, pero enve-
jecer no necesariamente sig-
nifica decrépito”.

"La mayoría de las personas,
incluso si tienen problemas
de salud, incluso si toman
medicamentos, incluso si tie-
nen necesidades especiales,
deberían permanecer relati-
vamente independientes, a

menos que se produzca
un incidente de salud
bastante grave", estimó.
Por eso queremos que
la gente se dé cuenta de
que podemos conservar
un cierto poder para ac-
tuar sobre nuestra
salud, sobre nuestra au-
tonomía y, sobre todo,
no renunciar al más mí-
nimo problema. »

El objetivo del sitio, ex-
plicó el Dr. Lemire, no
es reemplazar a los pro-
fesionales de la salud.

Pero antes de recurrir al sis-
tema de salud, hay un tra-
bajo que las personas
mayores pueden hacer pre-
viamente “y luego garantizar
que cuando consultemos
sea más productivo”.

“Y a veces solucionamos el
problema sin necesidad si-
quiera de consultar cuando
entendemos lo que está pa-
sando”, recordó. Todavía
hay mucho margen para
hacer cosas sencillas en la
vida cotidiana para mejorar
su situación. »

El Dr. Lemire dice que es-
pera que algún día Actpour-
bienvieillir.com sea para las
personas mayores lo que el
sitio naitreetgrandir.com es
para los padres de niños de
0 a 8 años: un punto de re-
ferencia esencial al que re-
curriremos en lugar de

buscar información al azar.
en línea a riesgo de toparse
con fuentes dudosas.

“Si no intervenimos, si no nos
hacemos preguntas, si asu-
mimos que envejecer signi-
fica perder todo el tiempo,
deteriorarse, no ser capaz de
hacer nada, bueno, en algún
momento, dados los proble-
mas de fondo, crecerán, en-
tonces al final En ese
momento, ya es demasiado
tarde para actuar en materia
de prevención y la gente
acaba en el hospital, y no es
así. No es deseable en el
sentido de que tal vez podría-
mos haber hecho cosas
antes en materia de preven-
ción, en los años anteriores.
el deterioro”, concluyó el doc-
tor Lemire.

Actualidad

Fuente: extracto traducción y
analisis de la noticia la redac-
ción de El Directorio
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Por: Ana Maria Regueira
Sauri

El mito de María Lionza
es una de las figuras
más prominentes en la

religión espiritista venezolana
y su origen es complejo,
combinando elementos indí-
genas, africanos y europeos.
LåΩa historia de María
Lionza se ha tejido a lo largo
del tiempo a partir de diver-
sas leyendas y relatos ora-
les, por lo que su origen
exacto es difícil de determi-
nar con precisión. Sin em-
bargo, puedo ofrecerte una
visión general de cómo po-
dría haber surgido este mito:

Raíces indígenas: Se
cree que el mito de María
Lionza tiene sus raíces en

las creencias indígenas de
Venezuela. Algunos investi-
gadores sugieren que María
Lionza podría estar relacio-
nada con la diosa indígena
de la naturaleza y la fertili-
dad, adaptada y sincretizada
con las figuras religiosas
posteriores.

Influencias
africanas:
Con la lle-

gada de los
africanos escla-
vizados a Ve-
nezuela
durante la
época colonial,
se produjo un
proceso de sin-
cretismo reli-
gioso en el que
las creencias
africanas se
mezclaron con
las tradiciones
indígenas y eu-
ropeas. Es po-
sible que María
Lionza haya
sido asociada
con deidades
africanas, como
Ochún (deidad
del amor y la
fertilidad en la
santería) o con
figuras similares
en otras religio-
nes africanas.

Leyendas
coloniales:
Durante la

colonización es-
pañola de Vene-
zuela, se
desarrollaron di-
versas leyendas y mitos que
fueron transmitidos oral-
mente de generación en ge-
neración. Es posible que
María Lionza haya surgido
como una figura mítica den-
tro de este contexto, adap-
tándose a las circunstancias
históricas y culturales de la
época.

Reinterpretaciones mo-
dernas: A lo largo del
tiempo, el mito de María

Lionza ha sido reinterpretado

y
resignificado por diferentes
grupos y movimientos religio-
sos en Venezuela. En la ac-
tualidad, María Lionza es
venerada como una deidad
poderosa y multifacética en
la religión espiritista venezo-
lana, asociada con la natura-
leza, la curación, la
protección y la justicia.

En resumen, el mito de
María Lionza es el re-
sultado de un proceso

de
sincretismo cultural y reli-
gioso que ha ocurrido a lo
largo de la historia de Vene-
zuela, combinando elemen-
tos indígenas, africanos y
europeos en una figura mí-
tica venerada por muchos
venezolanos.

El mito de Maria Lionza
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La inteligencia artificial
(IA) ha experimentado
un crecimiento significa-
tivo en las últimas déca-
das y continúa
avanzando a un ritmo

acelerado. Algunos de
los avances más desta-
cados en el campo de la
IA incluyen:

Aprendizaje profundo
(Deep Learning): Esta
técnica de IA ha revolu-
cionado muchos cam-
pos, desde el
reconocimiento de voz y
de imágenes hasta la
traducción automática.
Los avances en redes
neuronales profundas

han permitido que los
modelos de IA aprendan
de grandes cantidades
de datos de forma más
eficiente y con resulta-
dos más precisos.

Procesamiento del
lenguaje natural (NLP):
La capacidad de las má-
quinas para comprender
y generar lenguaje hu-
mano ha mejorado con-
siderablemente. Los
modelos de NLP avan-
zados pueden realizar
tareas como la traduc-
ción de idiomas, la ge-
neración de texto
coherente y la respuesta
a preguntas de manera

cada vez más precisa.

IA aplicada a campos
específicos: La IA se
está utilizando en una
amplia gama de indus-

trias y campos, inclu-
yendo la medicina (para
diagnóstico médico y
descubrimiento de fár-
macos), la automoción
(para vehículos autóno-
mos), la finanzas (para
análisis de riesgos y pre-
dicción del mercado),
entre otros.

Ética y seguridad: A
medida que la IA se
vuelve más omnipre-
sente en nuestra socie-

dad, surgen preocupa-
ciones sobre su ética y
seguridad. Se están re-
alizando esfuerzos para
desarrollar marcos éti-
cos y regulaciones que
guíen el uso responsa-
ble de la IA y mitiguen
posibles riesgos, como
la discriminación algorít-
mica y la pérdida de pri-
vacidad.

IA generalizada (AGI):
Aunque aún no se ha lo-
grado, el objetivo final
de muchos investigado-
res en IA es desarrollar
una inteligencia artificial
generalizada, que tenga
la capacidad de apren-
der y comprender cual-
quier tarea que un ser
humano pueda realizar.
Este es un desafío ex-
tremadamente complejo
y se espera que tome
tiempo alcanzarlo.

En resumen, la inteligen-
cia artificial está avan-
zando rápidamente en
una amplia variedad de
áreas y su impacto en la
sociedad es cada vez
más evidente. A medida
que continuamos explo-
rando los límites de lo
que es posible con la IA,
es importante abordar
sus implicaciones éticas
y garantizar que se uti-
lice de manera respon-
sable y beneficiosa para
la humanidad.

Avances de la IA
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(Mon-
treal) Si bien muchos hospi-
tales están sobrecargados
en todo el país, el número
de hospitalizaciones de
niños por enfermedades res-
piratorias se ha disparado,
volviendo a las tasas ante-
riores a la pandemia.

Así lo revelan datos del Ins-
tituto Canadiense de Infor-
mación Sanitaria (CIHI)
publicados el jueves. Para el
período 2022-2023, las en-
fermedades respiratorias
entre las 10 principales cau-
sas de hospitalización repre-
sentaron el 32% de todas
las hospitalizaciones entre
niños de 0 a 4 años, un au-
mento del 20% en compara-
ción con el año anterior.

Para este grupo de edad,
las hospitalizaciones relacio-
nadas con la gripe estacio-
nal aumentaron de 33 a

2444
casos. Aunque este au-
mento es impresionante, se
trata de un número de casos
similar a los datos previos a
la pandemia, dijo Tanya
Khan, gerente de operacio-
nes de bases de datos clí-
nico-administrativas del
CIHI.

“Los datos que se publican
hoy no analizan los factores,
pero suponemos que la fle-
xibilización de las medidas
de salud pública ha llevado
notablemente a los niños a
interactuar con un mayor nú-
mero de personas y en con-
textos que antes no estaban
permitidos el año anterior”,
explicó Sra. Khan.
Por ejemplo, el regreso de
las clases presenciales, la
reanudación de los deportes
de equipo, el abandono del
uso obligatorio de mascari-
llas, entre otros para los tra-

bajadores de las guarderías,
"todos estos factores juntos
tal vez puedan explicar este
aumento", afirma Khan.

También entre los niños de 0
a 4 años, el número de hos-
pitalizaciones por infección
de las vías respiratorias infe-
riores, como la bronquitis
aguda, aumentó de 9.501 a
19.909, además de un au-
mento del 43% en las estan-
cias atribuibles a la
COVID-19.

“Es cierto que los casos casi
se han duplicado, pero du-
rante el año 2021-2022 vivi-
mos con más medidas de
salud pública, por lo que
había menos posibilidades
de que hubiera virus circu-
lando e infecciones”, explicó
la señora Khan.

Señala que los niños tienen
un sistema inmunológico
menos desarrollado que los
adultos. Se trata, por tanto,
de una población más afec-
tada por las enfermedades
respiratorias, al igual que las
personas mayores.

"Todavía es preocupante ver
las repercusiones de las en-
fermedades respiratorias
entre los canadienses más
jóvenes", comentó. Nuestros
hospitales siguen teniendo
grandes dificultades para
gestionar las solicitudes de
servicios, por lo que segui-
mos analizando los datos
para ayudar a las provincias
y territorios a planificar la
atención. »

Los niños pequeños no son
los únicos afectados por la
propagación de enfermeda-

des respiratorias. Para los
jóvenes de 0 a 17 años, las
hospitalizaciones por neu-
monía se han triplicado y las
por asma casi se han dupli-
cado.

“Para todos los hospitales
pediátricos del país, el úl-
timo año no tuvo preceden-
tes y expuso importantes
lagunas en el sistema. Sa-
bemos por experiencia que
las temporadas de virus se-
guirán afectando a nuestros
pacientes más jóvenes. Por
eso es tan importante inver-
tir en nuestro sistema de
atención médica pediátrica y
adoptar medidas de salud
pública para reducir el
riesgo”, dijo en un comuni-
cado la Dra. Lindy Samson,
directora médica de salud
del Centro para Niños del
Este de Ontario y especia-
lista en enfermedades infec-
ciosas pediátricas.

La Sra. Khan espera que los
datos publicados por CIHI
sean útiles para la salud pú-
blica, los sistemas de pre-
vención y los sistemas de
atención en todo Canadá, y
más particularmente durante
las temporadas virales y de
influenza, cuando hay más
virus circulando.

El contenido de salud de
Canadian Press recibe fi-
nanciación a través de una
asociación con la Asociación
Médica Canadiense. La
Prensa Canadiense es la
única responsable de las de-
cisiones editoriales.

Aumentan las hospitalizaciones de niños por 
enfermedades respiratorias

Fuente:  extracto traducción
y analisis de la noticia la re-
dacción de El Directorio
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Provigo sigue perdiendo te-
rreno frente a Maxi. Una
treintena de tiendas se
transformarán en Quebec
en 2024. Mostrarán el ama-
rillo y el azul del cartel de
descuento en sustitución de
los colores de Provigo, que
ahora contará con poco
menos de 20 tiendas en
toda la provincia.

Sin embargo, la marca no
desaparecerá del pano-
rama, afirmó Johanne Hé-
roux, directora senior de
asuntos corporativos y co-
municaciones de Loblaw,
aunque reconoció que Maxi
"estaba más en línea con
los nuevos hábitos de con-
sumo".

El éxito de las marcas de
tiendas de descuento em-
puja a la empresa a querer
aumentar la presencia de
Maxi en Quebec, explicó
Richard Dufresne, director
financiero, durante una con-
ferencia con analistas el
jueves con motivo de la pu-
blicación del informe anual
de la empresa y de sus re-
sultados del cuarto trimes-
tre finalizado en diciembre.
30 de octubre de 2023.
“Nuestros equipos están
trabajando en ello”, añadió.

Esta estrategia se adoptará
en todo el país. “Se desta-
cará especialmente la divi-
sión de tiendas Escompte,
mientras que Loblaw pre-
tende ampliar la presencia
de las marcas No Frills y
Maxi a más comunidades y
barrios de todo el país”, se
lee en un comunicado de
prensa publicado por Lo-
blaw.

Los consumidores que
están acostumbrados a
hacer sus compras en Pro-
vigo podrán, no obstante,
mantener este hábito. Pero
“el futuro de la marca está
llamado a cambiar”, advirtió
Héroux. Un cambio que ya
está en marcha, en particu-
lar con la renovación de su
tienda en Kirkland, Provigo
se convertirá en una marca
"más especializada" cen-
trada en particular en pro-
ductos listos para comer.

La empresa indicó a princi-
pios de esta semana que
invertiría dos mil millones
en “la construcción de más
de 40 nuevas tiendas, la
ampliación o reubicación de
otras 10 y la renovación de
más de 700 de ellas”.
Una palmada en la muñeca

Todos estos anuncios lle-
gan en un momento en que
Loblaw está recibiendo un
tirón de orejas por parte del
Comité Permanente de
Agricultura de la Cámara de
los Comunes. De hecho, ha
advertido al minorista, así
como a Walmart, porque
considera que las dos mar-
cas son recalcitrantes a la
hora de firmar el código de
conducta propuesto en el
sector.

La semana pasada, el Co-
mité envió una carta a las
dos empresas que no pare-
cen querer unir fuerzas.
Según el Comité, deberían
cambiar de rumbo y firmar
el código de conducta desti-
nado a mejorar las relacio-
nes entre tenderos y
proveedores. De lo contra-

rio,
la membresía podría vol-
verse obligatoria, sugiere el
Comité.
Resultados

El gigante canadiense de
alimentos y farmacias Lo-
blaw anuncia ganancias
atribuibles a accionistas co-
munes de 541 millones de
dólares en el cuarto trimes-
tre de 2023, o 1,72 dólares
por acción diluida, en com-
paración con ganancias de
529 millones de dólares, o
1,62 dólares por acción di-
luida en los últimos tres
meses del año fiscal 2022.
Los ingresos ascendieron a
14.530 millones, frente a
los 14.010 millones del año
anterior.

Las ventas minoristas de
comestibles en las mismas
tiendas aumentaron un 2%,
mientras que las ventas en
farmacias aumentaron un
4,6%. Sobre una base ajus-
tada, Loblaw informa que
ganó 2 dólares por acción
en su trimestre más re-
ciente, en comparación con
las ganancias ajustadas de
1,76 dólares por acción del
año anterior.

Con la colaboración de The
Canadian Press

Fuente:  extracto traducción
y analisis de la noticia la re-
dacción de El Directorio

Pronto menos de 20 Provigo en Quebec
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(Québec) El enfrentamiento
entre los médicos de familia y
Christian Dubé se está vol-
viendo más difícil. La Federa-
ción de Médicos Generales
de Quebec (FMOQ) avisa al
Ministro de Salud, que quiere

obligarles a hacer más. El
sindicato lamenta que se le
haya presentado un hecho
consumado.

La FMOQ envió el miércoles
una notificación formal al mi-
nistro Christian Dubé. El sin-
dicato de médicos critica al
gobierno de Legault por no
haberles consultado antes de
autorizar un proyecto de re-
glamento que les obligará a
atender a los pacientes más
vulnerables, además de dar
al ministro acceso a los datos
de las clínicas médicas para
"actuar" sobre la oferta de
primera línea.

Más precisamente, el minis-
tro Christian Dubé obligará a
los médicos de familia a dar
un nuevo giro para atender a
13.000 pacientes vulnerables
que todavía están en lista de
espera.

El presidente de la FMOQ,
Dr. Marc-André Amyot, de-
claró a La Presse que salu-
daba la decisión de Quebec
de proceder mediante regla-
mento "con incomprensión y
gran decepción". Según él, el
gobierno está tratando de im-
poner a los médicos “el odio
del fracaso del mamut”.

"Creo que tenemos suficien-
tes médicos de familia en
Quebec para poder atender a
estas 13.000 personas", la-
mentó François Legault, al
margen de la inauguración de
una residencia de ancianos
en L'Assomption, en su cir-

cunscripción, el viernes.

“Todo el mundo debe darse
cuenta de que estamos en
negociaciones con el sindi-
cato. Aunque se llame
FMOQ, la Federación de Mé-

dicos Generales de Quebec,
es un sindicato que quiere el
menor número de limitacio-
nes posibles”, añadió el Pri-
mer Ministro en la rueda de
prensa.

La FMOQ explicó por su
parte que enviar una comuni-
cación formal al ministro era
“un llamado al diálogo”. Tam-
bién queremos "romper mol-
des", para que Quebec, en
lugar de presentar a los mé-
dicos un hecho consumado,
les consulte previamente, ex-
plicó el portavoz Jean-Pierre
Dion.

La FMOQ pide al ministro

que se abstenga de publicar
su proyecto de reglamento,
que deberá publicarse en el
Boletín Oficial en un plazo de
dos semanas. A su publica-
ción seguirá un período de
consulta de 45 días.

El proyecto de reglamento
tiene como objetivo imple-
mentar determinadas disposi-
ciones de la Ley para
aumentar la oferta de servi-
cios de primera línea y mejo-
rar la gestión de la oferta,
adoptada en junio de 2022.

En una carta enviada al Mi-
nistro la semana pasada, el
Dr. Amyot escribió que la ley,
al igual que los reglamentos
de aplicación, "transgrede [el]
derecho de asociación y su
corolario, el derecho a la ne-
gociación".

“Decirnos que tendremos la

Los médicos de familia avisaron a Christian
Dubé
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oportunidad, como todos los
ciudadanos de Quebec, de
comentar un proyecto de re-
glamento en el marco de una
consulta inherente a una pu-

blicación en el Boletín Oficial
es inaceptable y constituye
una negación de nuestros
derechos fundamentales.
Está comprometiendo su
compromiso de establecer un
clima de colaboración con
nosotros”, escribió el presi-
dente.

La FMOQ no ha hecho pú-
blico el contenido del aviso
formal.
Fin de la inadmisibilidad en
Quebec

La oficina del ministro anun-
ció el viernes que no era po-
sible dar marcha atrás en la
publicación del proyecto de

reglamento que recibió luz
verde del Consejo de Minis-
tros la semana pasada.

“El ministro sigue su plan de
juego y respeta el compro-
miso que asumió con los
quebequenses en la prima-
vera de 2022, cuando se
adoptó la ley para aumentar
la oferta de servicios de pri-
mera línea. Tenemos el deber
de tratar prioritariamente a
las personas más vulnera-
bles, es una cuestión de res-

ponsabilidad social de los
médicos”, se dijo el viernes.

Básicamente, los médicos de
familia se muestran favora-

bles a las nuevas peticiones
del ministro, que desea, en
particular, obligarles a dar
prioridad a la atención de los
pacientes huérfanos vulnera-
bles, como los que padecen
cáncer u otras enfermedades
graves.

apoyado por un médico de
familia o un grupo de medi-
cina familiar (GMF).

“Quiero que esto vuelva a
cero”, ilustró el ministro, que

pidió otra vuelta a los médi-
cos.

“En el estado actual de esca-
sez de personal médico, es
ilusorio creer que los médi-
cos de familia, por sí solos,
puedan superar los obstácu-
los. Siempre habrá un cierto
número de pacientes perte-
necientes a esta clientela”,
escribe el Dr. Amyot en su
carta del 5 de febrero.

Además, los médicos de fa-
milia coinciden con el obje-
tivo del ministro de tener un
mejor acceso a los datos
sobre la disponibilidad de las
clínicas médicas. Sin em-
bargo, dicen temer que esto
vaya acompañado de sancio-
nes contra los médicos y au-
mente las tareas
administrativas.

Dubé ya ha indicado que no
tiene intención de imponer
sanciones a los médicos que,
por ejemplo, no atienden a
suficientes pacientes. Lo
cierto es que el proyecto de
ley 20, aprobado en aquel
momento por el ministro
Gaétan Barrette, le permitiría
hacerlo.

En 2022, el gobierno de Le-
gault y la FMOQ firmaron un
acuerdo para atender a al
menos 500.000 pacientes
huérfanos mediante el des-
pliegue, en particular, de la
Ventana de Acceso de Pri-
mera Línea (GAP), que per-
mite que un paciente sin
médico o familiar sea aten-
dido por un GMF, y ni un solo
médico de cabecera. Unos
900.000 pacientes están re-
gistrados en el GAP al 15 de
enero.

Fuente:  extracto traducción
y analisis de la noticia la re-
dacción de El Directorio
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Las ventas residenciales au-
mentaron por segundo mes
consecutivo en enero en Ca-
nadá, reveló este miércoles
la Asociación Canadiense de
Bienes Raíces (CREA), que
destacó también que conti-

núa la caída de precios ini-
ciada en diciembre.
Después de los ajustes esta-
cionales, las ventas residen-
ciales aumentaron un 3,7%
en enero respecto a diciem-
bre, mientras que saltaron
un 22% respecto a enero de
2023.

En el segundo caso, sin em-
bargo, el marcado aumento
se debe más bien a un mes
de enero de 2023 particular-
mente débil, que fue “el peor
comienzo de año de las últi-
mas dos décadas”, recordó
la ACI.

El aumento observado en
enero se suma además al
aumento del 8,7%, desesta-
cionalizado, de la actividad
inmobiliaria registrada en di-
ciembre respecto al mes an-

terior.

Dado que las ventas están
aumentando, las condicio-
nes del mercado se han en-
durecido considerablemente,
aunque los precios tienden a
bajar en las zonas donde las
ventas han aumentado más
en los últimos dos meses.

"En general, las tendencias
sugieren un mercado que
está comenzando a recupe-
rarse, pero que aún necesita
superar las debilidades de
los últimos dos años", dijo el
economista senior de ACI,

Shaun Cathcart, en un co-
municado.

Las ventas en enero todavía
se mantienen aproximada-
mente un 9% por debajo del
promedio de 10 años.

Se registraron aumentos no-
tablemente en el área me-
tropolitana de Toronto, así
como en Hamilton-Burling-
ton, Montreal, Greater Van-
couver y Fraser Valley,
Calgary y la mayoría de las
áreas del Greater Golden
Horseshoe y regiones del
complejo turístico de Onta-
rio.

El precio de referencia ge-
neral, que pretende repre-
sentar los cambios de precio
de una vivienda típica, au-
mentó un 0,6% respecto al
año anterior a 717.800 dóla-
res. Sin embargo, cayó un
1,2% mes tras mes.

El aumento de la actividad y
la debilidad de los precios
se pueden atribuir principal-
mente a las condiciones del
mercado en Ontario y Co-
lumbia Británica, según
Rishi Sondhi, economista de
TD Bank, en una nota analí-
tica.

“Nuestra opinión sobre esta
dicotomía es que los propie-
tarios renunciaron al precio
que pedían para vender sus
casas porque las condicio-
nes en estos mercados favo-
recían a los compradores”,
explicó.

El aumento de las ventas,
ayudado por las suaves con-
diciones climáticas y la caída
de los rendimientos de los
bonos, superó las expectati-

vas de TD, añadió Sondhi.

Aunque esperábamos que
las ventas de viviendas en
Canadá aumentaran en el
primer trimestre, están en
camino de superar nuestras
previsiones por un margen
considerable.

Rishi Sondhi, economista de
TD Bank

El aumento de las ventas su-
peró el número de propieda-
des recién cotizadas, un
aumento del 1,5% mes tras
mes, creando un mercado
más equilibrado.

Sondhi dijo que se espera
que el crecimiento promedio
de los precios de las vivien-
das continúe en mercados
más ajustados, pero se es-
pera que graves deterioros
en la asequibilidad en algu-
nos mercados limiten el cre-
cimiento galopante de los
precios.

Por su parte, el economista
senior de BMO, Robert Kav-
cic, recordó en otra nota que
las ventas son generalmente
débiles durante los meses
de invierno. Así que sólo
cuando empiecen a publi-
carse los datos de primavera
podremos tener realmente
una idea clara de la tenden-
cia.

"Realmente tendremos que
esperar para ver las cifras
de marzo y los meses si-
guientes", advirtió Kavcic.

Las ventas residenciales aumentan en enero

Fuente: extracto traducción y
analisis de la noticia la redac-
ción de El Directorio
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(San Francisco) ChatGPT
estuvo fuera de línea du-
rante varias horas el mar-
tes, respondiendo las
preguntas de los usuarios
con oraciones sin sentido,
un recordatorio de que los
modelos de inteligencia arti-

ficial generativa (IA) siguen
siendo programas de com-
putadora sin comprensión
del lenguaje humano.

OpenAI, la startup califor-
niana que lanzó la interfaz a
finales de 2022, indicó el
miércoles por la mañana en
su sitio que ChatGPT volvía
a funcionar “normalmente”.

Más tarde esa misma tarde,
publicó un breve comuni-
cado explicando el error in-
formático responsable del
problema, que ocurrió des-
pués de una actualización.

“El dinero por el bit y la lista
es uno de los extraños e in-
ternet donde la moneda y la

persona del costo es uno de
los amigos y la moneda. La
próxima vez que mires el
sistema, el intercambio y el
hecho, no olvides dar”, res-
pondió ChatGPT a una pre-
gunta de “scott. eskridge”,
un usuario.

En el foro para desarrolla-
dores que utilizan herra-
mientas OpenAI, se quejó el
martes de que todas sus
conversaciones con el mo-
delo de lenguaje "se esta-
ban convirtiendo
rápidamente en tonterías
durante las últimas tres
horas".

Con el éxito de ChatGPT,
OpenAI ha despertado un
enorme entusiasmo por la
IA generativa, que permite
producir todo tipo de conte-
nidos (textos, sonidos, ví-
deos) –normalmente de una
calidad asombrosa– con
una simple petición en el
lenguaje cotidiano.

El martes por la tarde, hora
de San Francisco, donde re-
side, anunció “investigando
informes de respuestas
inesperadas de ChatGPT”.

Unos minutos más tarde, la
empresa estrella de Sili-
con Valley aseguró que
había “identificado el pro-
blema” y “estaba en pro-
ceso de resolverlo”.
GPT “embrujado”

Muchos usuarios han su-
bido capturas de pantalla
que muestran respuestas
erráticas o incomprensi-
bles del modelo.

“Genera palabras comple-
tamente inexistentes,
omite palabras y produce
secuencias de pequeñas
palabras clave que me re-
sultan ininteligibles, entre
otras anomalías”, informó

un usuario llamado “IYA-
nepo” en el mismo foro.

“Se podría pensar que yo
había especificado tales ins-
trucciones, pero ese no es
el caso. Siento que mi GPT
está embrujado […]”.

OpenAI explicó el miércoles
que una "optimización de la
experiencia del usuario"
había "introducido un error
en la forma en que el mo-
delo procesa el lenguaje".

"Los modelos lingüísticos
generan respuestas me-
diante muestreo aleatorio
de palabras, en parte ba-
sándose en probabilidades",
subrayó la empresa, antes

de dar más detalles técni-
cos y concluir que el inci-
dente se "resolvió" tras
"instalar un parche".

El incidente nos recuerda
que la IA, incluso genera-
tiva, no tiene conciencia ni
comprensión de lo que
“dice”, contrariamente a la
impresión que puede dar
durante las “conversacio-
nes” con los usuarios.

Cuando debutaron hace un
año, interfaces como
ChatGPT o sus rivales de
Google y Microsoft tendían
regularmente a "alucinar",
es decir, a inventar hechos
o incluso simular emocio-
nes.

El experto en inteligencia
artificial Gary Marcus es-
pera que el incidente del
martes sea visto como una
"llamada de atención".

“Estos sistemas nunca han
sido estables. Nadie ha po-
dido nunca desarrollar ga-
rantías de seguridad en
torno a estos sistemas”, es-
cribió el martes en su bole-
tín.

"La necesidad de tecnolo-
gías completamente dife-
rentes, menos opacas, más
interpretables, más fáciles
de mantener y depurar -y
por lo tanto más fáciles de
implementar- sigue siendo
primordial", añadió.

Fuente: extracto traducción y
analisis de la noticia la redac-
ción de El Directorio

Respuestas incomprensibles proporcionadas
por ChatGPT durante varias horas
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Marginal hace una década,

comprar un teléfono celular
usado es ahora una práctica
bien establecida en Quebec,
con un próspero ecosistema
de revendedores, platafor-
mas peer-to-peer e incluso
proveedores como Video-
tron y Rogers. Pero tenga
cuidado, el ahorro fácil con-
lleva riesgos. Algunos con-
sejos.

Un iPhone 13 usado por
$600 en el sitio de revende-
dores de Recycell, en lugar
de $849 nuevo en Apple. Un
Galaxy S23 con “algunos
micro rasguños” se vendió
por $ 799,95 en Secondcell,
en lugar de $ 1099,99 en el
sitio de Samsung.

No hace falta una gran tesis
para confirmar que
comprar un telé-
fono usado es una
gran oportunidad
para ahorrar di-
nero. Y una opor-
tunidad de negocio
que muchas em-
presas han apro-
vechado, señaló
Jean-Sébastien
Roy, presidente de
SecondCell, con
sede en Saint-
Jean-sur-Riche-
lieu. “Vemos que
hay muchos más
jugadores. Y la de-

manda de SecondCell está

aumentando considerable-
mente, casi un 600% más
que hace cuatro años. »

Para revendedores como
SecondCell, SosPhone,
Recycell u Oops, las fuentes
de suministro son esencial-
mente proveedores como
Bell y Telus, a quienes sus
clientes devuelven los telé-
fonos.
Vivienda y garantías legales

Estos revendedores com-
probarán el estado de los
dispositivos y los devolverán
al mercado, con garantías
que van desde los 30 días
hasta un año, en el caso de
SecondCell.

Si ofrecemos un año de
garantía es para destacar y
porque es económicamente
viable, especifica Roy. De
cualquier manera, si hay un
problema, suele ocurrir tem-
prano. Si puede dar con-

fianza a la gente, ¿por qué
no? »

Más recientemente, han
aparecido en el mercado
grandes empresas como
Amazon, BestBuy, Videotron
y Rogers que también ofre-
cen dispositivos usados.

Además de las garantías in-
ternas que ofrecen estas
empresas, todas están suje-
tas a la Ley de protección
del consumidor, en particu-
lar en lo que respecta a la
garantía legal, recuerda
Sylvie De Bellefeuille, ase-
sora presupuestaria y jurí-
dica de Option
consommateurs.

El dispositivo debe tener
una vida útil razonable. Evi-
dentemente si compro un
dispositivo usado no puedo
tener las mismas expectati-
vas que con uno nuevo, eso
es lógico, y por eso pago
menos por mi teléfono. Pero
no es normal que me aban-
done después de dos
meses.

Sylvie De Bellefeuille, ase-
sora presupuestaria y jurí-
dica de Option
consommateurs

La Oficina de Protección al
Consumidor ha publicado
en línea una sección com-
pleta que presenta 11 casos
ante el Tribunal de Menor
Cuantía y proporciona una
descripción general de la ju-
risprudencia relativa a los
teléfonos móviles (consulte
la pestaña “¿Quién ganó el
caso?”).

Comprar un teléfono móvil usado: errores a 
evitar

Clases de frances en Linea

514 962 6261

http://directoriocommercialmontreal.com/claudette-lafreniere/
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tapado

Hace cuatro años, un informe
de Deloitte estableció que el
mercado de teléfonos móviles

usados   representaba “entre
300 y 400 millones” en Ca-
nadá, y que el 9% de los con-
sumidores optaba por adquirir
un dispositivo de este tipo. Se
analizó que este fenómeno
iba a explotar en el mediano
plazo. “No sucedió”, advierte
inmediatamente uno de los
coautores del informe de
2019, Duncan Stewart, direc-
tor de investigación de De-
loitte Canadá. Su empresa no
repitió la encuesta entonces
en Canadá, pero hizo el
mismo ejercicio en Gran Bre-
taña en 2023. Conclusión: al-
rededor del 15% de los
consumidores dijeron haber
comprado un teléfono usado,
una observación que se aplica
a Canadá, considera Stewart .
“La gente pensaba que podría
aumentar rápidamente, que
veríamos tasas del 25%, pero
eso no es lo que está suce-
diendo y no sucederá pronto.
» La buena noticia para el
medio ambiente, afirma, es
que los nuevos teléfonos

ahora son más duraderos. La
duración de la propiedad “ha
pasado de 18 meses de
media hace 10 años a 30
meses en la actualidad”.

Ahora casi todos estos dispo-
sitivos tienen una buena resis-
tencia a la inmersión y
pantallas menos frágiles, se-
ñala.

Precauciones entre individuos

Un Pixel 7 anunciado por
Google a 799 dólares se
ofrece en Kijiji por 275 dóla-
res. Un iPhone 13 por $150
en Facebook Marketplace.
Puede encontrar ahorros par-
ticularmente atractivos en pla-
taformas de reventa entre
pares. Pero aquí las ganan-
cias financieras conllevan un
mayor riesgo.

“Hay que tener mucha pre-
caución, no transferir dinero
antes de haber visto y pro-
bado el dispositivo y asegu-
rarse de que funciona antes
de pagar”, explica desde el
principio Sylvie De Bellefeui-
lle.

La Ley de Protección al Con-

sumidor no le servirá de nada
si se encuentra con un dispo-
sitivo defectuoso, señala.

Estamos protegidos por el Có-
digo Civil, a menos que el dis-
positivo se venda "tal cual".
Debes saber esto: hay gente
muy honesta en estas plata-
formas, pero estamos ha-
blando de un dispositivo caro
y bastante frágil.

Sylvie De Bellefeuille, asesora
presupuestaria y jurídica de
Option consommateurs

Buenas noticias: el fabricante
sigue estando sujeto a obliga-
ciones legales de garantía, in-
cluso si ha habido un cambio
de propietario, si el dispositivo
se ha utilizado en condiciones
normales.
Cuidado con el robo

Cuando se le pide que dé
consejos a quienes prefieren
los anuncios clasificados a
empresas como la suya,
Jean-Sébastien Roy parece
ser un buen deportista. Ade-
más de los consejos habitua-
les –a continuación te
presentamos seis de ellos–,
da una recomendación im-
prescindible.

Lo que hay que evitar es que
alguien venda un teléfono re-
cién lanzado. Lo cual es de-
masiado bueno para ser
verdad, un precio que no tiene
sentido, eso debemos evi-
tarlo. A menudo se trata de te-
léfonos robados. Funcionará
al principio, pero una vez de-
clarado robado, ya no funcio-
nará.

Jean-Sébastien Roy, presi-
dente de SecondCell

El robo de teléfonos y todas
sus variantes, afirma, son
“una auténtica lacra”. En la
primavera de 2022, recuerda,
se denunciaron numerosos

robos a mano armada en
Quebec en tiendas de telefo-
nía móvil. A estos teléfonos se
suman aquellos que se obtu-
vieron legalmente de los prin-
cipales proveedores, pero por
los que el abonado dejó de
pagar, y que acabarán figu-
rando en el directorio nacional
canadiense de dispositivos
declarados perdidos o roba-
dos. Agreguemos dispositivos
comprados con tarjeta de cré-
dito robada, que también ter-
minarán en este directorio.

"El robo de teléfonos se está
volviendo cada vez más ima-
ginativo", señala Roy.

Comprar a un particular: seis
consejos

Conozca al vendedor en
persona antes de realizar la
transacción. No pagues hasta
que hayas visto y probado el
dispositivo lo suficiente.

Trae tu tarjeta SIM y haz
una llamada, que confirmará
el desbloqueo y probará las
funciones principales.

Llama al *#06# y anota el
número de 15 dígitos, el IMEI.
Luego verifique en el sitio ve-
rificarapparatus.ca que el telé-
fono no haya sido reportado
como robado.

Consulta la reputación del
vendedor en sitios como Ama-
zon, eBay o Marketplace, así
como su antigüedad y el nú-
mero de anuncios publicados
en Kijiji.

Asegúrese de que el telé-
fono se haya reiniciado. Con-
sulte con el vendedor si ese
no parece ser el caso y confi-
gúrelo con su propia cuenta
de Google o Apple.

Confía en tus instintos. Si
algo parece sospechoso,
abandone la transacción.

Cinco sitios para comprar un
teléfono usado con garantía
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Actualidad

(Ciudad de México) Una agen-

cia de protección de datos en
México abrió una investigación
el jueves después de que el
presidente Andrés Manuel
López Obrador revelara públi-
camente el número de telé-
fono de un reportero del New
York Times para quejarse de
una investigación que vincula
a su entorno con los narcos.

Durante su habitual conferen-
cia de prensa transmitida por
televisión, López Obrador leyó
las preguntas enviadas por el

diario para solicitar su reac-

ción, indicando de paso el nú-
mero de teléfono de este
periodista.

En el proceso, el Instituto Na-
cional de Transparencia, Ac-
ceso a la Información y
Protección de Datos Persona-
les (INAI) anunció en un co-
municado de prensa que abrió
una investigación encaminada
a determinar si la divulgación
del número constituyó una
“violación a los principios y de-
beres”. establecido” en la Ley

Mexicana de Protección de
Datos.

El New York Times, por su
parte, denunció a X como una
“táctica preocupante e inacep-
table por parte de un líder
mundial en un momento en el
que las amenazas contra los
periodistas están aumen-
tando”.

Esto pone al equipo del diario
estadounidense "en peligro en
uno de los países más peligro-
sos para la prensa", comentó
X Jan-Albert Hootsen, repre-
sentante en México del Co-
mité para la Protección de los
Periodistas (CPJ).

La investigación del New York
Times fue publicada el jueves
en inglés y español. Según él,
una investigación realizada
por funcionarios estadouni-
denses permitió descubrir “po-
sibles vínculos entre
poderosos operadores de cár-
teles y funcionarios y aseso-
res” cercanos a López
Obrador.

El artículo afirma que alguien
cercano al presidente conoció
a Ismael Zambada, uno de los
líderes del Cartel de Sinaloa,
antes de su victoria electoral
en 2018.

“Estados Unidos nunca abrió
una investigación formal con-
tra López Obrador y los funcio-
narios encargados de la
investigación la archivaron”,
especifica el New York Times.

El presidente mexicano calificó
las acusaciones de “calum-
nias” e instó a la administra-

ción estadounidense a dar ex-
plicaciones.

A finales de enero, el dos
veces ganador del Premio Pu-
litzer, Tim Golden, publicó una
investigación en el medio de
comunicación en línea ProPu-
blica afirmando que el Cartel
de Sinaloa pagó 2 millones de
dólares a la primera de las tres
campañas de López Obrador
en 2006.

El presidente denunció “prácti-
cas inmorales” y “calumnias”,
acusando a sus oponentes po-
líticos de estar detrás de ellas,
a pocos días del lanzamiento
oficial de la campaña para las
elecciones presidenciales del
2 de junio.

La candidata del partido go-
bernante Morena, Claudia
Sheinbaum, es la clara favo-
rita.

El 26 de enero, un experto en
ciberseguridad denunció en
México la filtración de informa-
ción personal de más de 300
periodistas aparentemente
procedente de una base de
datos presidencial, lo que ge-
neró preocupación entre los
defensores de la libertad de
prensa.

El presidente mexicano había
prometido una investigación,
acusando como de costumbre
a sus "adversarios" de querer
librar una "guerra sucia" a
pocos meses de las eleccio-
nes.

Fuente:  extracto traducción
y analisis de la noticia la re-
dacción de El Directorio

El presidente mexicano es objeto de 
investigación
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