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Local

El gobierno de Quebec inten-
tará sacar a la ciudad de
Montreal y al reciclador de
cadáveres de animales Sani-
max del impasse enviándolos
a una mediación, en un con-
texto de tensiones jurídicas.
Un mediador fue designado
este jueves por Quebec para
intentar acercar lo más posi-
ble a las dos partes. Este soy
yo, Robert Pidegon, ex presi-
dente asociado del Tribunal
Superior, especializado en li-
tigios y derecho municipal,
entre otras cosas.

Más temprano el miércoles,
La Presse informó que el
acuerdo alcanzado el año
pasado entre el recolector de
cadáveres de animales Sani-
max y la ciudad de Montreal
había fracasado. Original-
mente, este acuerdo preveía
que Sanimax construiría un
garaje de almacenamiento y
un sistema de purificación de
aire para 2025, así como una
planta de tratamiento de
agua para 2027.

El jueves, el abogado jefe de
la ciudad de Montreal, Pa-
trice F. Guay, informó a Sani-
max que tiene la intención de
recomendar a las autorida-
des “que tomen medidas
para obtener citaciones por
desacato”, según el docu-

mento consultado por La
Presse. Los procedimientos
por desacato judicial se utili-
zan para castigar a una parte
que se niega a cumplir una
orden judicial.

Sin embargo, la portavoz de
la ciudad de Montreal, Cathe-
rine Cadotte, dice que la ciu-
dad no seguirá adelante con
los procedimientos por desa-
cato al tribunal en este mo-
mento.

Al negarse a cumplir con los
requisitos establecidos en el
acuerdo, la empresa se ex-
pone a una sentencia por de-
sacato, pero esta no es una
vía que esté siendo contem-
plada por la administración.
“Queremos centrarnos en el
proceso de mediación, que
vemos con buenos ojos”,
añadió.

A través de un portavoz, Sa-
nimax afirma que las reco-
mendaciones del abogado
jefe de la ciudad de Montreal
"no pueden tomarse a la li-
gera" y afirma que la ciudad
está demostrando "imprevisi-
bilidad".

Los procedimientos por de-
sacato al tribunal “pondrían
en peligro las inversiones de
60 millones de dólares” pla-

neadas por Sanimax luego
de su acuerdo con la Ciudad,
según la empresa.

“Creemos que siempre es
posible llegar a un acuerdo.
[…] La continuación de las
actividades de la planta es
importante para mantener la
cadena de suministro”, rei-
teró el despacho del ministro
de Agricultura, Pesca y Ali-
mentación, André Lamon-
tagne.
Un desacuerdo de larga data

En Sanimax, deploramos que
el Ayuntamiento se niegue a
conceder los permisos nece-
sarios para construir la in-
fraestructura en cuestión.
Montreal, por su parte, justi-
fica los retrasos por el hecho
de que Sanimax se niega a
proporcionarle los documen-
tos necesarios para la conce-
sión de los permisos.

En resumen, ambas partes
se acusan mutuamente de
no hacer su parte. Montreal
afirma en particular haber so-
licitado balances de gases,
es decir una estimación de
los contaminantes que pue-
den encontrarse en el aire, y
estudios de captura.

“Estos son elementos bási-
cos que pedimos a todas las

empresas”, dijo la concejala
del distrito de La Pointe-aux-
Prairies, Daphney Colin, en
una entrevista.

Sanimax, por su parte, re-
plica que las peticiones de la
ciudad son "a menudo poco
prácticas". “Un estudio de
captura, por ejemplo, es irre-
levante cuando sabemos que
capturamos el 100% de la
materia orgánica y las partí-
culas. "Lo importante es lo
que liberamos a la atmós-
fera", afirmó Terry Finn, vice-
presidente sénior y líder de
operaciones canadienses de
Sanimax.

En sí, la oposición entre la
Ciudad y Sanimax no es
nueva. En los últimos diez
años, ambos jugadores han
presentado varios recursos
ante el Tribunal para resolver
disputas relacionadas con
molestias.

“El año pasado estábamos
dispuestos a acudir a los tri-
bunales por desacato y posi-
blemente íbamos a ganar,
pero fue el gobierno el que
nos pidió que salváramos a
Sanimax. "Por eso hemos lle-
gado a un acuerdo, por el
bien de los ciudadanos", dijo
Colin por teléfono el miérco-
les.

Especializada en la recupe-
ración de animales muertos,
Sanimax lleva años acumu-
lando quejas de los vecinos,
ya sea por cadáveres de ani-
males en la calle o por pro-
blemas de olores.

Sanimax y la ciudad entran en mediación

Fuente: extracto traducción y
analisis de la noticia la redac-
ción de El Directorio
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(Ottawa) Manitoba se convirtió el
jueves en la primera provincia en
unirse oficialmente al programa
de asistencia farmacéutica de
Ottawa, lo que le da acceso a
fondos federales para cubrir el

costo de los medicamentos anti-
conceptivos y para la diabetes,
así como la terapia de reemplazo
hormonal para la menopausia.

El ministro de Salud, Mark Ho-
lland, dijo durante el anuncio en

Winnipeg que este es "el co-
mienzo de un viaje que no puede
terminar". No hay lugar para la
política en todo esto. Es solo
cuestión de lógica. Esto es lo
que debemos hacer por este

país. »

El acuerdo exige que el gobierno
federal gaste 219 millones de dó-
lares durante cuatro años en la
cobertura de medicamentos de
Manitoba.

El costo de los métodos anticon-
ceptivos, los medicamentos para
la diabetes y la terapia de reem-
plazo hormonal estarán cubiertos
sin copagos ni tarifas de pres-

cripción para el paciente, pero
las personas podrían tener que
pagar una tarifa de prescripción
o tarifa de envío al farmacéutico.
El gobierno de Manitoba lanzó
un programa el otoño pasado
para cubrir el costo de los anti-

conceptivos y medicamentos
para tratar el VIH y el SIDA.

"Esto nos permitirá ampliar nues-
tra oferta", dijo el Ministro de
Salud de Manitoba, Uzoma
Asagwara, y agregó que el pro-
grama federal cubrirá anticon-
ceptivos adicionales, así como
terapias para la menopausia.

La Ley Federal de Asistencia
Farmacéutica entró en vigor en
octubre, allanando el camino
para que Ottawa iniciara nego-
ciaciones con las provincias y te-
rritorios.

La fase inicial del programa in-
cluye cobertura para medica-
mentos contra la diabetes y
anticonceptivos, mientras que un
estudio de un año determina el
mejor camino hacia un programa
integral de atención farmacéutica
universal.

La ley fue una parte clave del
acuerdo entre los liberales y el
Nuevo Partido Democrático
(NDP), que mantuvo al gobierno
minoritario liberal en el poder du-
rante más de dos años.

En una declaración del jueves, el
líder del NDP, Jagmeet Singh,
instó a los liberales a firmar rápi-
damente acuerdos con las otras
12 provincias y territorios.
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“Cada día que los liberales tardan
en aprobar el medicamento es
otro día en el que los canadien-
ses meten la mano en el bolsillo y
pagan por medicamentos que por
ley deberían ser gratuitos o se
quedan sin los medicamentos que
necesitan”, dijo Singh.

Se espera que la cobertura en

Manitoba bajo el acuerdo federal
comience en junio. Ese crono-
grama podría establecer el inicio
del programa después de las pró-
ximas elecciones federales,
cuando parece cada vez más pro-
bable que los canadienses acu-
dan a las urnas el próximo mes,
después de que los liberales eli-
jan a su próximo líder.

“Me gustaría
que pudiéramos
chasquear los
dedos y hacer
estas cosas,
pero hay mucha
logística”, dijo
Holland cuando
se le preguntó
por qué la co-
bertura no co-
menzaría antes.

Dijo que el go-
bierno quiere
ser "impecable"
en la implemen-
tación del pro-
grama. "Si
queremos que

esto dure, hay que hacerlo bien",
añadió.
Una cuestión electoral

Está claro que el futuro del pro-
grama será un tema en la pró-
xima campaña electoral.

El líder conservador Pierre Poi-
lievre se manifestó contra el “plan
radical” en la Cámara de los Co-
munes el otoño pasado, y todos
los parlamentarios conservadores
votaron en contra del proyecto de
ley sobre asistencia farmacéutica.

En una declaración del jueves, el
crítico de salud conservador Step-
hen Ellis argumentó que un pro-
grama universal de asistencia
farmacéutica excluiría a millones
de personas de sus beneficios la-
borales y dijo que su partido en
cambio "trabajaría con las provin-
cias para mejorar el acceso a los
medicamentos recetados para los
canadienses".
El Sr. Singh sugirió que el NDP se
presentaría a las próximas elec-
ciones para ampliar el programa.

El mes pasado, Holland sugirió
que los Nuevos Demócratas de-
berían considerar mantener a la
minoría liberal en el poder por
más tiempo para garantizar que
los acuerdos sobre el seguro far-
macéutico se firmen antes de las
elecciones.

Pero Mark Carney, el aparente fa-
vorito en la carrera por el lide-
razgo del Partido Liberal, dijo esta
semana que probablemente con-
vocaría elecciones anticipadas si
ganara la carrera el 9 de marzo.

Según el Sr. Holland, todos los
candidatos a la jefatura del Par-
tido Liberal se han comprometido
a mantener el programa Pharma-
care.

"Creo que es una declaración de
valores para este país, que apo-
yamos la autonomía de las muje-
res sobre sus propios cuerpos",
dijo.

La Cámara de Comercio Cana-
diense expresó el jueves su de-
cepción con la noticia y dijo que
cree que el enfoque del gobierno
"resultará en menos medicamen-
tos, peores resultados en materia
de salud para los canadienses y
aumentos drásticos en el gasto
gubernamental".

El gobierno federal ha reservado
1.500 millones de dólares para la
fase inicial del seguro de medica-
mentos. Un programa de seguro
integral y universal costaría
11.200 millones de dólares adicio-
nales por año, según el Director
de Presupuesto Parlamentario.

El anuncio del jueves también in-
cluyó 48 millones de dólares en
fondos federales para cubrir los
costos de diagnóstico, detección
y tratamiento de enfermedades
raras.

Esta financiación forma parte de
una estrategia nacional de 1.500
millones de dólares para medica-
mentos contra enfermedades
raras que se lanzó en marzo de
2023.
Fuente: extracto traducción y
analisis de la noticia la redac-
ción de El Directorio
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Que-
bec aún no reconoce la obesi-
dad como una enfermedad,
aunque 56 expertos internacio-
nales acordaron en enero una
definición de esta patología.

Lo que necesitas saber

Cincuenta y seis expertos inter-
nacionales, reunidos por la re-
vista The Lancet Diabetes &
Endocrinology, definieron en
enero qué es la “obesidad clí-
nica”, una enfermedad.
A pesar de todo, el gobierno de
Quebec todavía no considera la
obesidad como una enferme-
dad. Sostiene que "no está ofi-
cialmente reconocido como tal
ni por el gobierno federal ni por
las provincias y territorios de
Canadá".
Los expertos denuncian esta
postura. Consideran que Que-
bec es lento a la hora de actuar
para contrarrestar esta epide-
mia.

En una carta oficial fechada el
13 de febrero, Christian Dubé
reacciona a una petición pre-

sen-
tada en la Asamblea Nacional
en diciembre por el diputado li-
beral Enrico Ciccone. Sus apro-
ximadamente 1.900 firmantes
piden a Quebec que reconozca
la obesidad como “una enfer-

medad crónica” y que “haga ac-
cesibles los medicamentos para
controlar mejor esta enferme-
dad”.

En su carta, el Ministro de
Salud respondió que "aunque la
obesidad es reconocida como
una enfermedad crónica por la
Organización Mundial de la
Salud (OMS) y ciertas organiza-
ciones canadienses, no está ofi-
cialmente reconocida como tal
por el gobierno federal ni por las
provincias y territorios de Ca-
nadá".
Actualmente, ninguna provincia
o territorio cubre medicamentos
que tratan la obesidad, añade.
«Ya sea que la obesidad se
considere una enfermedad, un
factor de riesgo importante para
varias enfermedades o ambas
cosas, el Ministerio de Salud y
Servicios Sociales (MSSS) des-

pliega
numerosas intervenciones,
tanto en términos de organiza-
ción de la atención a las perso-
nas que viven con sobrepeso
como de prevención», escribe
Christian Dubé.

Especialistas conmocionados

Esta frase hace saltar a los es-
pecialistas en obesidad de Que-
bec, entre ellos Jean-Pierre
Després, miembro del grupo de
expertos seleccionado por la re-
vista británica The Lancet Dia-
betes & Endocrinology que
definió la “obesidad clínica”, una
enfermedad1.

"Si quisiéramos tomarnos en
serio la prevención, haríamos
otras cosas además de los in-
formes", afirma el investigador
del Instituto Universitario de
Cardiología y Neumología de
Quebec (IUCPQ) – Universidad
Laval.

La política de prevención en
Quebec es ejemplar, sólo que
no se aplica.

Jean-
Pierre Després, investigador de
la IUCPQ – Universidad Laval

La Dra. Marie-Philippe Morin,
especialista en obesidad de la
IUCPQ, desea saber cuáles son

las «numerosas intervenciones»
en Quebec en materia de trata-
miento y prevención.

“Incluso en nuestras clínicas,
prácticamente no tenemos fi-
nanciación”, afirma el copresi-
dente de un comité consultivo
quebequense sobre medicina
bariátrica en el MSSS. “Los
equipos multidisciplinarios [inte-
grados por kinesiólogos, nutri-
cionistas, etc.] son   muy pobres.
No podemos brindar acceso a
nuestros pacientes. »

La doctora Julie St-Pierre, pe-
diatra y especialista en obesi-
dad, considera “muy
preocupante” que el gobierno
de Quebec “no escuche a la
ciencia” ni a la “experiencia
local”.

“Me preocupa ver que no valo-

La obesidad no es una enfermedad, según 
Quebec
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ramos
la salud del paciente”, comenta
el fundador de Approach 180, un
enfoque interdisciplinario para la
prevención y el manejo de la
obesidad. "Elegimos no hacerlo
porque queremos ahorrar dinero,
tenemos recortes que hacer. »
Costos asociados

Reembolsar los medicamentos
para tratar la obesidad (por
ejemplo, la semaglutida comer-

cia-
lizada como Ozempic y Wegovy)
le costaría dinero al gobierno.

Tenemos miedo de los costos
actuales si nos hacemos cargo
de la obesidad, pero habrá re-
percusiones positivas más ade-
lante. Si no hacemos nada
ahora, habrá costos enormes en
el futuro.

Dra. Marie-Philippe Morin, espe-

cia-
lista en obesidad de la IUCPQ –
Universidad Laval

El diputado liberal Enrico Cic-
cone subraya que su partido no
pide el reembolso de los medica-
mentos contra la obesidad "para
todos", sino para las personas
"que los necesitan". Por ejemplo,
pacientes que necesitan perder
peso para someterse a una ciru-
gía y no han podido hacerlo por

otros medios.

"Aunque ahora tenemos un
déficit de 11.000 millones,
tenemos que verlo como
una inversión", afirma En-
rico Ciccone. Nos dará sus
frutos más adelante. »

Aunque considera que el
discurso de la carta es "re-
trógrado", el doctor Yves
Robitaille, especialista en
obesidad, ve en ella un
rayo de esperanza. Chris-
tian Dubé "abre una
puerta" al escribir que el
Instituto Nacional de Exce-

lencia en Salud y Servicios So-
ciales (INESSS) sigue "bus-
cando nuevos datos clínicos
sobre los beneficios" de esta te-
rapia farmacológica, "particular-
mente" en lo que respecta a "la
mejora de la salud general más
allá de la simple pérdida de
peso".

“Si tales beneficios, respaldados
por evidencia, se presentaran al
INESSS, podría demostrarse la
apertura a la evaluación de indi-
caciones terapéuticas específi-
cas, lo que podría allanar el
camino para la cobertura del se-
guro de medicamentos”, afirma
Christian Dubé.

Recordemos que en septiembre
el INESSS presentó un informe
a Quebec sobre un posible pro-
yecto piloto sobre el uso de me-
dicamentos para el tratamiento
de la obesidad. Cuando se le
preguntó sobre esto, el MSSS
dijo que estaba en el proceso de
“determinar las mejores direccio-
nes” para darle seguimiento. El
Ministerio precisa que el man-
dato del INESSS tenía como ob-
jetivo “establecer las directrices
que seguiría un posible proyecto
piloto” si “llegara a ponerse en
marcha”.
1. Lea “Los expertos coinciden
en una nueva definición de obe-
sidad”

La nueva definición de obesidad

El grupo de expertos formado
por The Lancet Diabetes & En-
docrinology distingue la obesi-
dad clínica, una enfermedad
crónica, de la obesidad preclí-
nica, que no lo es. Para que
exista una patología deben cum-
plirse diversos criterios, entre
ellos una disfunción directa-
mente relacionada con la obesi-
dad (en adultos, insuficiencia
cardíaca, hígado graso, apnea
del sueño, hipertensión, inconti-
nencia urinaria crónica, etc.).

Actualidad

Fuente: extracto traducción y
analisis de la noticia la redac-
ción de El Directorio
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El
27 de febrero de 2020 se de-
claró el primer caso de
COVID-19 en Quebec, en un
momento en que la provincia,
como otras naciones del
mundo, no estaba del todo
preparada para afrontar la
magnitud de esta crisis sani-
taria.

El 18 de marzo se informó de
la primera muerte en Que-
bec. La COVID-19 se ha si-
tuado entre las diez primeras
causas de muerte en la pro-
vincia, lo que marca un punto
de inflexión histórico según el
Instituto de Salud Pública de
Quebec (INSPQ), ya que nin-
guna enfermedad respiratoria
infecciosa distinta de la gripe
ha aparecido en esta clasifi-
cación desde la década de
1980.

En un intento por proteger a
la población y limitar las
muertes, los gobiernos fede-
ral y provinciales han puesto
en marcha diversas medidas.

Cie-
rre de fronteras, lugares pú-
blicos, guarderías y
escuelas; distanciamiento so-
cial ; desinfección de manos
a la entrada de los comer-
cios; el uso de mascarilla es
obligatorio en lugares públi-
cos; prohibición de reuniones
en espacios interiores y exte-
riores, etc.

Al mirar atrás cinco años
después, es más fácil anali-
zar qué funcionó bien y qué
no se debe repetir. La pró-
xima pandemia podría ocurrir
este año, en 10 años o en
100 años. Nadie puede pre-
decirlo con certeza. ¿Cómo
podemos entonces mantener
la proactividad y el impulso
para estar bien preparados
para una futura pandemia?

Benoit Barbeau, profesor del
departamento de ciencias
biológicas de la UQAM y es-
pecialista en virología, cree
que la solución pasa en parte
por la creación de un comité

de
expertos.

El gobierno federal lanzó una
iniciativa similar al crear la
nueva agencia “Health Crisis
Preparedness Canada” preci-
samente para ayudar al país
a enfrentar futuras emergen-
cias sanitarias.

El Sr. Barbeau cree que Que-
bec se beneficiaría de un
grupo similar de expertos. Él
imagina este comité indepen-
diente del gobierno, pero con
reuniones regulares con él.
“Durante la pandemia, hubo
centros de investigación que
se formaron en respuesta al
COVID. “Estos grupos reu-
nían a médicos, académicos
e investigadores, pero el pro-
blema era que no se había
construido un puente entre
estos grupos de investiga-
ción y el gobierno”, lamenta
Barbeau.

Destaca que el INSPQ ya
monitorea la situación epide-

miológica de diversos virus e
infecciones. “Eso es en vivo,
pero no es lo que nos va a
preparar para lo que nos va a
pasar en 5 o 10 años. Se ne-
cesita un comité indepen-
diente, pero que tenga un
vínculo con el INSPQ donde
al menos pueda discutir,
hacer un balance de lo que
ocurre a nivel internacional y
hacer recomendaciones. Y
también estar seguros de
que cuando una pandemia o
una epidemia nos golpee –y
no queremos que eso su-
ceda mañana por la ma-
ñana– estemos preparados,
a diferencia de lo que ocurrió
con la pandemia de COVID-
19. No éramos los únicos,
pero estábamos completa-
mente indefensos y no está-
bamos preparados para la
magnitud de esta pandemia”,
afirma Barbeau.
El papel colectivo en la salud
mental

La doctora Mélissa Géné-
reux, especialista en salud
pública que trabaja en el De-
partamento de Salud Pública
de Estrie desde hace 15
años, subraya que no sólo
debemos prepararnos para
una futura pandemia, sino
para cualquier crisis impor-
tante.

“Realmente creo que no im-
porta de qué tipo de crisis se
trate, ya sea un gran desas-
tre natural, un evento provo-
cado por el hombre, un
ataque, una guerra… son
prácticamente los mismos
factores. […] Si miramos lo
que más nos ha trastornado
en nuestra vida cotidiana, no
es el virus. Es el miedo, es la
desinformación, son las pér-
didas económicas, es el ais-

¿Estaremos mejor preparados para la próxima
pandemia?
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lamiento y la pérdida de las
orientaciones cotidianas.
Esto sucede, sin impor-

tar qué crisis importante ocu-
rra, es un punto común en
todas las crisis. “La pandemia
nos ha dejado varias ense-
ñanzas que pueden trasla-
darse fácilmente a otras
crisis”, explica el Dr. Géné-
reux.

Cuando se le pregunta cuál
es una de estas lecciones de
la pandemia, el Dr. Généreux
responde fácilmente que las
cuestiones de salud mental
se han vuelto más democráti-
cas.
Si hay algo que veo que ha
evolucionado extraordinaria-
mente es nuestra capacidad
de reconocer como sociedad
que la salud mental es
asunto de todos. Todos tene-
mos uno y lo que lo configura
día a día es mucho más que
el acceso a un médico, un
psicólogo o a la medicación”,
afirma.

El Dr. Généreux explica que
tenemos un papel colectivo
que afecta la salud mental de
todos. “Cambió el discurso en
las redes sociales y la rela-
ción que teníamos entre no-
sotros. Al principio, todos nos

apoyaron mucho y pensamos
que todo iba a salir bien con

los arcoíris. Pero muy rápida-
mente vimos que se estaban
creando tensiones, polariza-
ción, divisiones, un cierto in-
dividualismo. Nos hizo
darnos cuenta de que todo
esto tiene un impacto en
nuestro bienestar como indi-
viduos, pero también colecti-
vamente. Es una conciencia
de que todos somos interde-
pendientes. »
El mensaje es tan importante
como las vacunas

Los expertos pueden desem-
peñar un papel en la comuni-
cación con el público, según
el Sr. Barbeau. En un posible
comité dedicado a la prepara-
ción ante pandemias, se po-
dría elaborar un retrato de las
lagunas de conocimiento ac-
tuales, analizar cuáles son
los canales de comunicación
adecuados a seguir, entre
otras cosas para garantizar
que los mensajes lleguen
mejor a quienes se han que-
dado atrás, como las comuni-
dades indígenas y otras
minorías.

"El Gobierno y la salud pú-
blica realizan ruedas de

prensa, conferencias, inter-
vienen a nivel de periodistas,
pero los miembros del comité
también podrían hacerlo",
afirma. La comunicación es
fundamental para lograr que
mantengamos ese aprendi-
zaje que con dificultad tuvi-
mos –fue difícil– pero
logramos mantenerlo des-
pués de la pandemia, ahora
nos toca mantenerlo. »

El señor Barbeau sostiene
que la comunicación debe
ser tan eficaz como las vacu-
nas. "Puedes tener las vacu-
nas que quieras, los
medicamentos, las interven-
ciones que funcionan, si no
puedes comunicar eso al pú-
blico en general, lo más pro-
bable es que no funcione",
afirma.

Añade que es fundamental
que el mensaje llegue a
todos, que sea claro y libre
de cualquier contradicción
con otras comunicaciones.
“Será muy importante en los
próximos años que la gente
siga educándose y entienda
un poco mejor cómo funciona
un virus, cómo se produce
una pandemia o una epide-
mia. El día que eso ocurra,
una parte de la población es-
tará preparada y no tendre-
mos que volver a cero.
Habremos conservado cier-
tos comportamientos en este
sentido. »

El Dr. Généreux también cree
que se debería poner más
esfuerzo en la comunicación.
“Lo que he constatado du-
rante la pandemia es que,
muy a menudo, lo que se ha
propuesto son decisiones
que siempre se pueden atri-
buir a la salud pública”, la-
menta el doctor Généreux,
que también es profesor titu-
lar de la Facultad de Medi-
cina y Ciencias de la Salud
de la Universidad de Sher-

brooke.

Menciona que decisiones que
impactaron la vida de miles
de personas en ocasiones
fueron presentadas por las
autoridades sin siempre ex-
plicar claramente por qué se
había tomado esa elección.

El Dr. Généreux sugiere esta-
blecer mecanismos para in-
volucrar a la sociedad civil en
el debate, por ejemplo, repre-
sentantes de escuelas, orga-
nizaciones comunitarias,
personas del mundo empre-
sarial, representantes de fa-
milias y niños.

"Lo que creo que es impor-
tante y lo que no hemos
hecho y sería bueno que
aprendiéramos de esto es
mostrar de manera transpa-
rente lo que nos sugirieron
los expertos o las personas
que consultamos. Decir: ésta
es la pregunta que les hici-
mos, ésta es su respuesta y
ésta es nuestra decisión
como líderes. "Debemos lo-
grar que la población com-
prenda la dificultad de las
opciones", explica el doctor
Généreux, añadiendo que
inevitablemente hay "perde-
dores" por cada solución apli-
cada. Para hacerlo más
aceptable, simplemente ne-
cesitamos explicar el proceso
de toma de decisiones a los
ciudadanos.

El contenido de salud de Ca-
nadian Press recibe financia-
ción a través de una
asociación con la Asociación
Médica Canadiense. The Ca-
nadian Press es el único res-
ponsable de las decisiones
editoriales.

Fuente: extracto traducción y
analisis de la noticia la redac-
ción de El Directorio
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¿Demasiado polémico y de-
masiado caro para ir a Esta-
dos Unidos? Se vislumbra
un cambio en el número de
viajeros, en medio de reite-
radas amenazas de anexión
de Canadá e imposición de

aranceles aduaneros por
parte de la administración
Trump.
Las primeras señales de un
cambio de rumbo: algunas
compañías aéreas cana-
dienses han comenzado a
cancelar vuelos al sur de la
frontera para los meses de
marzo y abril, según el re-
trato pintado por la empresa
de datos aéreos Cirium, a
petición de La Presse.

Air Transat, que se centra
en ciudades de Florida
como Orlando y Fort Lau-
derdale en el mercado esta-
dounidense, encabeza la
lista. La compañía de la es-
trella azul ha recortado un
10% de sus conexiones en
el mercado americano res-

pecto a lo previsto a princi-
pios de año.

La compañía con sede en
Montreal afirma que no ha
observado "ningún cambio
significativo en los hábitos

de viaje" de sus clientes a
Estados Unidos en marzo y
abril, pero observa una dis-
minución durante el período
de verano. Éric Boisson-
neault, vicepresidente de la
Asociación de Agentes de
Viajes de Quebec (AAVQ) y
propietario de Voyage Per-
forma, está de acuerdo.
Creo que este verano va a
ser un desastre, dijo. Está el
contexto con Donald Trump,
pero el tipo de cambio es
tan desventajoso que la
gente prefiere ir a Europa.
Nadie nos pide que vaya-
mos a Estados Unidos. »

Según el Sr. Boissonneault,
las reservas ya efectuadas
no se anulan. Son los viaje-
ros que están empezando a

planificar sus vacaciones los
que buscan otro destino.
Una encuesta publicada el
jueves por la Alianza Turís-
tica de Québec apoya la
misma opinión.

Esta encuesta, realizada en
línea por Léger entre 1.007
personas del 14 al 16 de fe-
brero, revela que solo el 9%
de los encuestados había
cancelado o tenía intención
de cancelar un viaje previsto
a nuestros vecinos del sur.

Por el contrario, el 58% de
los encuestados dijo que no
estaba planeando viajar a
Estados Unidos en 2025.

Air Transat no es la única
que realiza ajustes en sus
servicios a Estados Unidos.
Porter Airlines, que ofrece
16 destinos estadouniden-
ses a sus clientes, ocupa el
segundo lugar, con una re-
ducción del 8% en sus vue-
los a Estados Unidos

durante los próximos dos
meses. A primera vista, ae-
rolíneas como Air Canada y
WestJet parecen estar a
salvo en el mercado esta-
dounidense.

Sin embargo, el director eje-
cutivo de WestJet, Alexis
von Hoensbroech, dijo al
New York Times que "ha no-
tado que la gente está em-
pezando a alejarse de
Estados Unidos y a evitarlo".
"También estamos viendo un
aumento en las reservas a
México, el Caribe y otros
destinos no estadouniden-
ses", añadió.

En declaraciones al New
York Times, el Sr. von
Hoensbroech dijo que prevé
una eventual recuperación
de dichos viajes, añadiendo
que es común en la industria
que los consumidores reac-
cionen a los acontecimien-
tos actuales, pero que la
estabilidad acaba volviendo.

El 14 de febrero, al presen-
tar sus resultados del cuarto
trimestre, la alta dirección de
Air Canada reconoció que
destinos de ocio como Flo-
rida, Las Vegas y Arizona
corrían el riesgo de sufrir si
los viajeros daban la es-
palda a Estados Unidos.
Un colimbo desplumado

Además de las tensiones
políticas provocadas por la
proliferación de declaracio-
nes sensacionalistas del
presidente estadounidense
Donald Trump sobre Ca-
nadá, el dólar canadiense,
que corre el riesgo de per-
der más valor en caso de
una guerra comercial con
Estados Unidos, claramente
está dando que pensar a los

El retiro se está materializando
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con-
sumidores.

El dólar canadiense, que
cotizaba el jueves a alrede-
dor de 70 centavos de dólar
estadounidense, había
caído a alrededor de 68
centavos de dólar estadou-
nidense a principios de fe-
brero, cuando Washington
amenazó con imponer
aranceles del 25% a los
productos exportados
desde Canadá y México,
una medida que finalmente
se pospuso y se espera
que entre en vigor el pró-
ximo martes.

En un análisis reciente, el
economista jefe del Banco
Nacional, Stéfane Marion,
advirtió que podrían produ-
cirse otros episodios de de-
valuación del dólar
canadiense.

“Ahora pronosticamos que
el valor del dólar estadouni-
dense en relación con el

dólar
canadiense será de 1,55
dólares canadienses para
el segundo trimestre de
2025”, lo que corresponde
a un tipo de cambio de 64,5
centavos de dólar estadou-
nidense por dólar cana-
diense.
Algo en lo que pensar al
planificar tus vacaciones.

"El valor del dólar cana-
diense en relación al dólar
estadounidense empuja a
muchos viajeros hacia otros
destinos, como el resto de
Canadá o Europa [donde el
euro está prácticamente al
mismo nivel que el dólar]",
subraya el portavoz de la
CAA-Quebec, Nicolas
Ryan.

El camping Sandbanks de
Ontario en lugar de Virginia
Beach, Portugal o España
en lugar de California, el
Caribe en lugar de Florida:
son los escenarios que la
organización, que gestiona

agen-
cias de viajes, espera ver
entre los veraneantes de
cara al verano.
La magia se desvanece

Incluso la magia de Disney
parece tener dificultades
para convencer a las fami-
lias de desprenderse de su
presupuesto para visitar
sus parques temáticos en
Orlando. Estas estancias
generalmente se reservan
con varios meses de ante-
lación.

Lo que estaba previsto no
se ha cancelado, explica
Caroline Lefebvre, propieta-
ria de Voyages en Route,
agencia especializada en
destinos Disney.

Sin embargo, parece haber
una desaceleración en la
temporada de verano para
este tipo de estancia, que
cuesta entre 7.000 y 10.000
dólares para una familia de
dos adultos y dos niños.

“Tenemos el mismo nú-
mero de llamadas y de so-
licitudes de información,
pero tarda mucho en con-
cretarse la reserva”, ex-
plica Lefebvre. ¿Es el
contexto geopolítico? ¿El
tipo de cambio? ¿Una
mezcla de ambos? Es de-
masiado pronto para de-
cirlo. »

¿Qué pasa con los viajes
en autobús por Estados
Unidos y los viajes depor-
tivos organizados, como el
golf? El jueves no fue po-
sible hacerse una idea del
retrato. Voyages Gendron
indicó que no quería
"hacer comentarios sobre
este tema por el mo-
mento", mientras que
nadie estaba disponible

en Tours Chanteclerc, otro
especialista en este nicho.
Más información

11%
Proporción de encuestados
por la Alianza de Turismo
de Quebec que planean
mantener su viaje planifi-
cado a Estados Unidos en
2025

Fuente: Alianza Turística
de Quebec

49%
La mitad de los quebe-
quenses que dicen haber
dejado la espalda a Esta-
dos Unidos para realizar un
viaje de placer este año
planean quedarse en Que-
bec.

Fuente: Alianza Turística
de Quebec

Fuente: extracto traducción y
analisis de la noticia la redac-
ción de El Directorio
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Es el regreso de los compra-
dores primerizos al mercado
inmobiliario de Quebec, una
vuelta a la normalidad, según
la Asociación Profesional de
Corredores Inmobiliarios de
Quebec (QPAREB). Pero cui-

dado: convertirse en propie-
tario de una vivienda podría
ser una ambición más difícil
de alcanzar de lo esperado
para estos jóvenes adultos.
Los jóvenes adultos muy pre-
sentes

Casi uno de cada dos adultos
entre 18 y 34 años planea
comprar una propiedad resi-
dencial en los próximos cinco
años.

De esta proporción, el 52%
está considerando comprar
una primera adquisición. Así

lo revela el estudio sobre las
intenciones de compra y
venta en el sector inmobiliario
en Quebec, realizado por el
estudio Léger durante el úl-
timo trimestre de 2024.

«Desde el final de la pande-
mia, son los compradores
más experimentados los que
están activos en el mer-
cado», señala Charles Brant,
director del departamento de
análisis de mercado de
APCIQ. “Pero desde septiem-
bre [de 2024], los primeros
compradores han tomado un
poco el control y han venido
a apoyar a su vez el mer-
cado”, continúa.

Los adultos jóvenes que ya
son propietarios de su vi-
vienda, por su parte, también

ven los próximos cinco años
como una oportunidad para
vender, motivados por la am-
pliación de su familia o sim-
plemente por el deseo de
vivir en una propiedad más
amplia y reciente.

Tipos de interés y medidas
de acceso

Tres de cada cuatro compra-
dores potenciales dijeron que
las tasas de interés más
bajas tuvieron un impacto po-
sitivo en su intención de com-
prar una propiedad.

“¿Pero tomarán medidas?
“No necesariamente”, dijo
Brant. Explica que los precios
de las propiedades y los tipos
de interés siguen siendo
altos.

Según la encuesta, varios in-
centivos recientes siguen lo-
grando convencer a la
generación más joven a con-
vertirse en propietarios de
una vivienda. En primer lugar,

CELIAPP, una herramienta
cada vez más popular: el
46% de los compradores pri-
merizos planeaban utilizarla
en 2023, en comparación con
el 58% este año. Además, la
mayoría de los futuros pro-
pietarios ven con buenos
ojos, por un lado, el aumento
del límite de retirada de RAP,
y por otro, la ampliación del
plazo de amortización de la
hipoteca a 30 años.

Se favorecen las propiedades
existentes

Los primeros compradores han vuelto
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Casi dos de cada tres: ésta
es la proporción de compra-
dores potenciales que pla-
nean adquirir una propiedad
en el mercado de reventa.

La mitad de las veces, esta
decisión está motivada por el
precio más asequible de las

propiedades existentes, in-
cluso si eso significa invertir
más en renovaciones. Dato
interesante: la mitad de los
quebequenses que desean
adquirir una vivienda en los
próximos cinco años prevén
hacerlo. En promedio, el
monto que se invertiría en
estas renovaciones es de
$15,800.

Además, una encuesta re-
ciente de la Asociación de
Profesionales de la Construc-
ción y la Vivienda de Quebec
(APCHQ) observó un reno-
vado interés en los proyectos
de renovación. De hecho, el
63% de los propietarios
ahora dicen que están más
inclinados a llevar adelante
su proyecto después de los
recientes recortes de tasas,

indicó la APCHQ en un in-
forme publicado hace unos
días.

Pero no es sólo el precio:
también es la ubicación. Las
propiedades existentes a me-
nudo ya están cerca de servi-
cios que permiten ahorrar

dinero en otras áreas, por
ejemplo, el transporte pú-
blico. La APCIQ señaló que
este beneficio había experi-
mentado un aumento signifi-
cativo en popularidad entre
los compradores potenciales
entre 2023 y 2024.

Un mercado de alquiler que
se relaja

Casi el 80% de los inquilinos
de entre 18 y 34 años pla-
nean mudarse dentro de
cinco años, y la mitad de
ellos planea hacerlo para
comprar una propiedad.

La CMHC predijo en su in-
forme Perspectivas del mer-
cado inmobiliario de 2025
que se espera que aumente
el número de unidades de vi-

vienda disponibles.

Otros inquilinos simplemente
buscan un alojamiento que
se adapte mejor a sus nece-
sidades. Tres de cada cuatro
incluso dicen que están dis-
puestos a pagar un poco más
por ciertos beneficios, según

el estudio. Entre otras cosas,
para un alojamiento más es-
pacioso, aparcamiento inte-
rior, un balcón más grande o
incluso una habitación adicio-
nal.

A pesar de todo, "los resulta-
dos de la encuesta muestran
que el precio es uno de los
criterios que predominan a la
hora de elegir una vivienda",
explicó Jean Martel, presi-
dente y director general de la
Société d'habitation du Qué-
bec (SHQ), al margen del in-
forme.

No todo está ganado para los
jóvenes adultos

Cuatro son las razones prin-
cipales que aducen los jóve-
nes de entre 18 y 34 años

que no tienen previsto adqui-
rir una vivienda en breve: su
situación financiera actual, el
contexto económico desfavo-
rable, el alto precio de las
propiedades y la falta de un
pago inicial suficiente.

Mucha gente considera que
el mercado no les beneficia,
señala la APCIQ.

Parallèlement, l’étude établit
que les répondants du son-
dage ont peu d’ouverture en-
vers des solutions visant à
réduire le coût d’habitation.
La colocation est particulière-
ment impopulaire avec 13 %
des répondants seulement
qui considèrent cette option.
Une statistique qui, malgré
tout, est… en hausse, faute
d’avoir le choix, explique
l’APCIQ.
En savoir plus

457 000 $
Prix moyen anticipé par

les acheteurs potentiels pour
une résidence principale

source : Étude sur les in-
tentions d’achat et de vente
dans le secteur immobilier au
Québec

Quatre ans
Durée d’épargne mo-

yenne des acheteurs poten-
tiels pour amasser une mise
de fonds

source : Étude sur les in-
tentions d’achat et de vente
dans le secteur immobilier au
Québec

Fuente: extracto traducción y
analisis de la noticia la redac-
ción de El Directorio
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En El dinero y la felicidad,
nuestro periodista Nicolas
Bérubé ofrece cada domingo
sus reflexiones sobre el enri-
quecimiento. Sus textos se
envían en un boletín al día
siguiente.
Parece que el tema del di-

nero vive permanentemente
en un mundo borroso.

Ganamos algunos. Lo gasta-
mos. Nos estamos divir-
tiendo. Nos falta algo. Nos
gustaría tener más.

Hasta cierto punto, esto es
correcto. Sólo se vive una
vez. Es ridículo creer que
seremos más felices si elimi-
namos las excepciones y la
espontaneidad de nuestras
vidas.

Pero para que las excepcio-
nes y la espontaneidad sean
verdaderamente disfrutables
y no se conviertan en arre-
pentimientos, deben estar
respaldadas por bases sóli-
das que hagan el trabajo pe-

sado por debajo.

Lo que me lleva a las reglas
no negociables del dinero.
Ignorarlos (conscientemente
o no) significa degradar tu
calidad de vida. He identifi-
cado siete, pero probable-
mente haya muchos más.
1. Gasta menos de lo que in-
gresas.

Cuando recibes dinero, no
das el 100% a los demás, o
peor aún, el 120%. Gastar

menos de lo que uno ingresa
es la primera regla para ha-
cerse rico. Era cierto hace
2000 años y sigue siendo
cierto hoy. No te haces rico
porque te interesan las crip-
tomonedas, las acciones
meme o Nvidia. Nos hace-

mos ricos porque guarda-
mos parte de nuestros
dólares para nosotros.
2. Imagina que cada compra
es invisible.

Antes de realizar una com-
pra, pregúntese: “Si viviera
en una isla desierta y nadie
pudiera ver lo que estoy a
punto de comprar, ¿lo com-
praría igualmente?” » Si la
respuesta es no, sigue ade-
lante. Ni siquiera pienses
más en ello. Esto te dejará

más dinero para las cosas
que realmente te hacen feliz.

La escritora financiera que-
bequense Karman Kong
pasó tres años sin comprar
una sola prenda de vestir.
Todos los días fuera del tra-

bajo, usaba la misma ropa:
leggings negros y una cami-
seta negra. “No provocó nin-
gún comentario a mi
alrededor”, me explicó una
vez. Nos preocupamos de-
masiado por lo que los
demás piensan de nosotros,
cuando la gente realmente
no piensa en nosotros. »
3. Pague el saldo total de su
tarjeta de crédito cada mes.

Pagar el saldo total de su
tarjeta de crédito cada mes

Siete reglas no negociables del dinero
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no es negociable: las tasas
de interés de las tarjetas de
crédito son simplemente de-
masiado corrosivas para
nuestras finanzas. Usa los
mismos jeans hasta que se
mantengan en pie por sí

solos y come papas para la
cena si es necesario: si tu-
viera un saldo pendiente, lo
haría en un instante. Pero
por favor, volvedlo a cero.

En sus Pensamientos para
mí, el emperador romano
Marco Aurelio escribió: “No
te sonrojes de corregirte. No
es vergonzoso para nadie
dejar de estar en el error. "
Entonces.

No hay nada malo en haber
sido poco hábil con tus fi-

nanzas.

Son aún menos los que
quieren corregir la situación.
4. ¿Tiene usted un hijo en
su vida? Necesitas un
RESP.

¿Hay comida en tu piso?
¿Pequeñas huellas dactila-
res en los vasos del lavabo?
Si la respuesta es sí, nece-
sita un plan de ahorro para
la educación (RESP). Un
RESP es el gobierno y el
mercado de valores lla-
mando a su puerta para
ofrecerle pagar el costo de
la educación postsecunda-
ria de sus hijos. Puede ob-
tener hasta $750 en
subsidios por niño por año
desde su nacimiento. Las

familias de bajos ingresos
se benefician de subsidios
adicionales.
Lea el artículo “Las meda-
llas de bronce, plata y oro
de la RESP”
5. Uber Eats es la recom-

pensa que nos damos por
cada $50.000 añadidos a
nuestras inversiones.

Iba a escribir $100.000,
pero revisé mi posición.
¿Verás? Estoy creciendo.
Estoy trabajando en mí
mismo.

Sí, lo sé, Uber Eats y otros
servicios similares son con-
venientes y agradables.
¿Pero sabes qué es aún
más práctico y divertido?
Tener los medios para dejar

de estresarse por el dinero.
No temas a una recesión. O
un jefe loco. O un gasto
inesperado.

Si no tienes $50,000 en in-
versiones, no puedes (toda-
vía) permitirte pagar a un
taxista privado para que
transporte tu burrito.
6. El dinero es un vínculo
entre el presente y el fu-
turo.

Cuando tienes 25 años, a
veces sientes que ele-
giste los números correc-
tos en el sorteo. Que
nosotros recibimos el bi-
llete de “joven” mientras
que las personas menos
afortunadas que nos ro-
deaban recibieron el bi-
llete de “viejo” o “muy
viejo”.

Por supuesto, todos
hemos sacado el billete
“joven” en algún momento
de nuestra vida. Todos
cumplieron 25 años.

Hace unos años, un estu-
dio demostró que las per-
sonas a quienes les
resulta más fácil imaginar
quiénes serán dentro de
10, 20 o 30 años tienen
más probabilidades de
ahorrar que aquellas a

quienes les resulta más fácil
hacerlo. Así que, piensa en
ti mismo dentro de unos
años.

Tus decisiones de hoy tie-
nen un impacto directo en tu
vida futura. El dinero es un
vínculo entre el presente y
el futuro.
7. Comprar activos producti-
vos es más importante que
comprar
Fuente: extracto traducción y
analisis de la noticia la redac-
ción de El Directorio
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(México) Bajo presión de
Donald Trump, México ex-

traditó a 29 presuntos nar-
cotraficantes, incluido uno
que era perseguido durante
40 años por Washington por
el asesinato de uno de sus
agentes antidrogas en Mé-
xico en 1985.
Enviado a Nueva York, Ra-
fael Caro Quintero, de 72

años, fue durante cuatro dé-
cadas uno de "los fugitivos

más buscados por la DEA",
afirmó un representante de
la agencia antidrogas esta-
dounidense en un comuni-
cado del Departamento de
Justicia estadounidense
(DOJ), saludando el nuevo
equilibrio de poder estable-
cido por el presidente nor-

teamericano.

Los 29 mexicanos
extraditados en-
frentan cadena
perpetua por una
serie de delitos en
Estados Unidos
(tráfico de drogas,
asesinato, uso de
armas, lavado de
dinero), según el
Departamento de
Justicia.

Caro Quintero y
otras cinco perso-
nas incluso corren

el riesgo de ser condenadas
a muerte, según el comuni-

cado. El tratado de extradi-
ción, sin embargo, prohíbe
la ejecución de la pena de
muerte, según las garantías
dadas por Estados Unidos a
México.

Caro Quintero está siendo
procesado "por su presunta
participación en el secuestro
y asesinato" del agente es-
pecial de la DEA Enrique
"Kiki" Camarena en 1985 en
México, dice el sitio web del
FBI.

De origen mexicano, “Kiki”
Camarena fue secuestrado,
torturado y asesinado por el
cártel de Guadalajara,
según relata la serie de Net-
flix Narcos México.

"Esta es también una victo-
ria para la familia Cama-
rena", dijo el Departamento
de Justicia de Estados Uni-

dos en un comunicado.

Caro Quintero fue detenido
el 15 de julio de 2022 tras
ser liberado en 2013 por
cuestiones procesales por
un juez mexicano.

México también extraditó a
Antonio Oseguera Cervan-
tes, hermano de Nemesio
Oseguera Cervantes, líder
del cártel Jalisco Nueva Ge-
neración, uno de los seis
cárteles mexicanos inclui-
dos recientemente por
Trump en una lista de orga-
nizaciones "terroristas".

También fueron extraditados
los hermanos Miguel Ángel
y Óscar Omar Treviño, del
cártel “Z”, que operaba en la
frontera con métodos parti-
cularmente bárbaros.
"Posición de fuerza"

Varios de los narcotrafican-
tes extraditados pertenecen

Bajo presión de Trump, México extradita a 29
capos del narcotráfico
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a cárteles mexicanos inclui-
dos por Donald Trump la se-
mana pasada en una lista de
ocho organizaciones "terroris-
tas" que amenazan a Estados
Unidos.

“Como ha dejado claro el pre-
sidente Trump, los cárteles
son grupos terroristas y este
Departamento de Justicia está
comprometido a destruir los
cárteles y las pandillas trans-
nacionales”, dijo la fiscal ge-
neral de Estados Unidos, Pam
Bondi, en el comunicado.

La declaración acogió con sa-
tisfacción el hecho de que la
Casa Blanca esté "nego-
ciando desde una posición de
fuerza".

El anuncio de estas extradi-
ciones grupales excepciona-
les se produce bajo presión

del presidente estadouni-
dense, quien amenaza con
imponer un impuesto del 25%
a las importaciones mexica-
nas a partir del 4 de marzo,
considerando que México no

hace lo suficiente en la lucha
contra el narcotráfico y la in-
migración ilegal.

La DEA está "celebrando" la
extradición de Rafael Caro
Quintero, porque el asesinato
de "Kiki" Camarena repre-
senta el recuerdo "más dolo-
roso" en la historia de la
agencia federal, dijo a la AFP
Mike Vigil.

Más del 80% de las exporta-
ciones mexicanas se dirigen a
Estados Unidos.

La extradición "se enmarca en
el trabajo de coordinación,
cooperación y reciprocidad bi-

lateral, y en el respeto a la so-
beranía de las dos naciones",
asegura el comunicado de las
autoridades mexicanas (Fis-
calía y Secretaría de Seguri-
dad).

Reunión en Washington

Parte del gobierno mexicano
estuvo este jueves en Was-
hington para una reunión con
el secretario de Estado de Do-
nald Trump, Marco Rubio, y
otros miembros de la adminis-
tración Trump.

Las autoridades mexicanas
anunciaron en esta ocasión
"acciones coordinadas" con
Estados Unidos contra las
drogas y las armas.

El objetivo es "reducir [el nú-
mero de] muertes en ambos
países por el consumo de fen-
tanilo ilegal" en Estados Uni-

dos y "el uso de armas de
fuego vendidas ilegalmente"
en México, indicó el comuni-
cado de la Secretaría de Re-
laciones Exteriores mexicana.

Regularmente criticado por
Washington, México presentó
en 2021 una denuncia en Es-
tados Unidos contra fabrican-
tes de armas
estadounidenses a los que
acusa de alimentar la violen-
cia del narcotráfico.

A principios de febrero, Do-
nald Trump pospuso su ame-
naza arancelaria por un mes
después de una discusión
con la presidenta mexicana,
Claudia Sheinbaum, quien
anunció el despliegue de
10.000 fuerzas de seguridad
en la frontera.

México no aceptará ninguna
"invasión" estadounidense a
su territorio con el pretexto de
combatir el narcotráfico, ad-
virtió la presidenta mexicana,
Claudia Sheinbaum, cuando
Donald Trump declaró a los
cárteles como organizaciones
"terroristas" que amenazan
los intereses estadouniden-
ses.

México también pidió a Esta-
dos Unidos la extradición de
otro conocido líder criminal,
Ismael "Mayo" Zambada, co-
fundador del cártel de Sinaloa
con Joaquín "El Chapo" Guz-
mán.

Zambada fue arrestado el 25
de julio en Texas después de
bajar de un vuelo procedente
de México. Acusa a uno de
los hijos del "Chapo" de haber
organizado su detención.

Fuente: extracto traducción y
analisis de la noticia la redac-
ción de El Directorio
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(Washington) Donald Trump,
que ha suavizado significativa-
mente sus comentarios sobre
Volodymyr Zelensky, recibió el
viernes al presidente ucra-
niano para una visita cuyos in-
tereses van mucho más allá
del acuerdo que firmarán
sobre minerales estratégicos.

El presidente republicano, que
rompió con la política de su
predecesor Joe Biden de apo-
yar a Kiev y acercarse a Vladi-
mir Putin, estrechó la mano
del jefe de Estado ucraniano.

Ambos intercambiaron algu-
nas palabras y luego posaron
brevemente para los fotógra-
fos antes de que Donald
Trump llevara a su invitado a
la Oficina Oval, donde tendrán
una reunión. Está prevista una
conferencia de prensa con-
junta para las 13.00 hora local.

Horas antes de la reunión,
Ucrania afirmó que las tropas
rusas habían lanzado un ata-
que a la región fronteriza de
Sumy desde la vecina región
rusa de Kursk, una pequeña
parte de la cual está ocupada
por Kiev.
"¿Dije eso? »

Rusia anunció el nombra-
miento de un nuevo embaja-

dor en Estados Unidos, Ale-
xander Darchyev, tras las con-
versaciones bilaterales en
Estambul.
El impredecible Donald Trump,
conocido por sus espectacula-
res cambios de actitud, restó
importancia el jueves a sus co-
mentarios de la semana pa-
sada sobre el presidente

ucraniano, a quien había lla-
mado "dictador".

"¿Dije eso? ", fingió estar sor-
prendido el presidente nortea-
mericano. “No puedo creer
que haya dicho eso. "Siguiente
pregunta", añadió, afirmando
después que tenía "mucho
respeto" por su homólogo
ucraniano.

¿El cambio de tono del ex pro-
motor inmobiliario, a quien en
cuestiones políticas o diplomá-
ticas nada le gusta más que
cerrar un "trato" necesaria-
mente ventajoso, se debe a la
llegada de Volodymyr Ze-
lensky para, precisamente, fir-
mar un acuerdo?

El acuerdo marco que Donald
Trump y Volodymyr Zelensky
firmarán el viernes se refiere al
acceso de Estados Unidos a
los recursos del subsuelo
ucraniano, exigido por el presi-
dente estadounidense como

compensación por la ayuda
militar y financiera pagada en
los últimos tres años.

"Vamos a cavar, cavar, cavar",
dijo el jueves el republicano de
78 años.

El acuerdo, sin embargo, no
corresponde a las exigencias
iniciales del presidente esta-
dounidense, que quería que
se mencionara un monto de
500.000 millones de dólares,
que desapareció del texto
final. Establece un fondo
común de inversión en minera-
les e hidrocarburos.

El texto tampoco ofrece garan-
tías de seguridad absolutas
para Ucrania como parte de
un cese de hostilidades, aun-
que Donald Trump dijo el jue-
ves que el acuerdo funcionaría
como una especie de "red de
seguridad".

"No creo que nadie vaya a
tener problemas si estamos
[en Ucrania] con muchos tra-
bajadores" para extraer mine-
rales, añadió el presidente
estadounidense.
Manganeso y grafito

Se dice que Ucrania contiene
alrededor del 5% de los recur-
sos minerales del mundo, pero
los que codicia Donald Trump
en su mayoría no están explo-
tados, son difíciles de extraer
o están de facto bajo control
ruso, porque se encuentran en
territorios ocupados.

Pero lo que está en juego en
la visita de Volodymyr Ze-
lensky va mucho más allá del
manganeso y el grafito que
abundan en el suelo ucra-
niano.

Ucrania y Europa siguen con
preocupación el acercamiento
entre Donald Trump y Vladimir
Putin, quienes el 12 de febrero
hablaron largamente y lanza-
ron negociaciones para poner
fin a la guerra, con el objetivo,
para el impaciente multimillo-
nario republicano, de avanzar
rápidamente.

El presidente estadounidense
reitera que tiene confianza en
el presidente ruso, pese a las
reiteradas advertencias de
Londres y París sobre la fragi-
lidad de cualquier tregua que
no vaya acompañada de un
sólido sistema de control y se-
guridad garantizado por Esta-
dos Unidos.

El jueves dijo que estaba con-
vencido de que Vladimir Putin
"mantendría su palabra" en
caso de un alto el fuego.
Donald Trump se niega a res-
ponsabilizar a Moscú por la
guerra. Cerró completamente
la puerta a una posible adhe-
sión a la OTAN, esperada por
Volodymyr Zelensky, invitán-
dolo a "olvidar" tal perspectiva.

Pero el presidente estadouni-
dense afirmó el jueves que, en
caso de un acuerdo de paz,
Kiev podría recuperar algunos
territorios: "Intentaremos recu-
perar lo máximo posible". »

También dijo que las tropas
ucranianas, "independiente-
mente de lo que se piense de
ellas, [habían] luchado con
mucha valentía".

Fuente:  extracto traducción
y analisis de la noticia la re-
dacción de El Directorio

Trump da la bienvenida a Zelenski
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